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2016 yılı, ülkemizde menfur darbe 
kalkışmalarına ve yaşanan terör 
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istikrarın sürdüğü bir yıl olacak.
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SUNUŞ

...
Demokrasi nöbetindeyiz, 
yeni Türkiye’ye inanıyor 
ve güveniyoruz!
...
We are on Democracy watch; 
We believe in and trust to 
new Turkey!

M
erhaba,

Dergimizin piyasaya çıkış tarihi Türkiye için kritik bir 
döneme geldi. İçinden geçtiğimiz bu süreçte Türkiye’de 

15 Temmuz gecesi millete ve iradesine yapılan kalkışma büyük bir millî 
mücadele örneği ortaya konularak amacına ulaşmadan engellendi. Fuzul 
Grup olarak bizler her zaman olduğu gibi bugün de millî iradenin en bü-
yük savunucuyuz ve ülkemizdeki herkes için daha güzel günlerin başlaya-
cağı umudunu taşıyoruz. Fuzul Grup olarak geleceğe umutla bakmamızın 
bir başka temeli daha var. 
Bugüne kadar 4 bin konut üretmiş ve özellikle Başakşehir’deki marka pro-
jeleri ile adından söz ettiren Fuzul Grup olarak temmuz ayında ihalesi ta-
mamlanan TOKİ Projesi’nde İstanbul Gaziosmanpaşa (GOP) Karayolları 
Mahallesi’nde yer alan iki adet parselin ihalesini kazandık. İnşaat çalışma-
larına yıl sonunda başlanacak projede Fuzul Grup olarak 500 konutluk 
karma bir proje hedefleyerek Nisan 2017’de satışa çıkarmayı planlıyoruz. 
Daha önce Kâğıthane ve Kartal’da kentsel dönüşüm projesi gerçekleştiren 
Fuzul Grubun TOKİ ihalesi grubun Başakşehir dışında aldığı en büyük 
ihale. Proje kapsamında bölgeye bir de ilkokul yaparak TOKİ’ye teslim 
edeceğiz. Ülkemiz için çalışmaya ve yatırım yapmaya devam edeceğiz.
Fuzul Grup hız kesmeden bölgeye yeni yatırımlar yapmaya devam ediyor 
diyebiliriz. Bildiğiniz gibi geçtiğimiz ocak ayında Başakşehir merkezde bu-
lunan ve 115 bin metrekarelik bir alan 1 milyar 42 milyon TL ciro bedeli 
ile Başakşehir Belediyesinin ihalesini kazanmıştık. Bu yatırım Fuzul Yapı-
nın Başakşehir’de projesini yapacağı en büyük arsa ve bugüne kadar inşa 
edeceği en büyük proje olacak. 1 bin 500 adet konut ve ticari ünitelerin 
de yer alacağı karma bir proje planlanacağız. Yıl sonuna kadar 40 şube ile 
400 kişiye istihdam sağlayacağız. Ve yoğun gündemde sizleri unutmadık. 
Dolu dolu bir Anahtar dergisini sizler için hazırladık. 
Keyifle okuyacağınızı umuyorum.
Ve bilinmesini isteriz ki; Başkomutanımız, Cumhurbaşkanımız Sayın 
Recep Tayyip Erdoğan’ın çağrısı ile tek yürek olduğumuz ülkemizden ve 
durmadan çalışmaktan vazgeçmiyoruz. Her türlü vesayetin karşısında dik 
duruşumuzu sürdürüyoruz. Yeni Türkiye için millet iradesinin önündeki 
her türlü engele Fuzul Grup Ailesi olarak bugüne kadar olduğu gibi bun-
dan sonra da büyük bir azim ve kararlılıkla durmaya devam edeceğimizi 
bildirerek yeni Türkiye’ye inanıyor ve güveniyoruz.

Eyüp Akbal
FuzulEv Yönetim Kurulu Başkanı

H
ello,

The market release date of our magazine came to a critical peri-
od for Turkey. Through this process, coup attempt, which was 

made against nation and their will on the night of July 15, was prevented 
from not reaching its goal by being performed a great example of national 
struggle. We, as Fuzul Group Family, are the greatest defender of natio-
nal will also today as always and hope that better days for everyone in our 
country will begin. There is also another fundamental for us to see to the 
future hopefully as Fuzul Group. We, as Fuzul Group, which has produced 
4 thousand housings so far and has become popular with its brand projects 
especially in Başakşehir, have won the tender of two parcels in İstanbul Ga-
ziosmanpaşa (GOP) Karayolları neighborhood in the Project of TOKİ that 
was completed its tender in July. We, as Fuzul Group, target a 500-house 
mixed project in the project that construction works will be begun at the 
end of the year and plan to release in April 2017.TOKİ tender is the biggest 
one, except Başakşehir, of Fuzul Group that has carried out urban renewal 
project in Kağıthane and Kartal before. We will construct a primary school 
to the region and deliver to TOKİ under the project. We will continue to 
work for and invest in our country. We can say that Fuzul Group continues 
to make new investments in the region without pausing. As you know, we 
won the tender of Başakşehir Municipality that was found in the center of 
Başakşehir and an 115 thousand square meters area with a turnover of 1 bil-
lion 42 million TL. This investment will be the largest land Fuzul Yapı will 
make its project in Başakşehir and be the biggest project it will construct. 
We will plan a mixed project where 1500 housing and commercial units 
will be located in. We will provide employment to 400 people by 40 branc-
hes until the end of the year. And we did not forget you in busy agenda. We 
have prepared a fully Anahtar Magazine for you. 
I hope you will read with pleasure. And we want you to know that; we 
do not give up from our country we became one heart and from working 
nonstop by the calling of Mr. Recep Tayyip Erdoğan, our Chief Comman-
der, and our President. We maintain our upright posture against all kinds 
of tutelage. We believe in and trust to New Turkey with informing that 
we, as Fuzul Group Family, will continue to take a stand against all kind 
of obstacle in front of national will for New Turkey by great resolution and 
determination as until today and hereinafter. 

Eyüp Akbal
FuzulEv Chairman of the Board
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T
ürkiye ekonomisinin lokomotif 
sektörlerinin başında gelen gay-
rimenkul ve inşaat sektörünü,  
menfur darbe girişiminin ardın-

dan değerlendiren Fuzul Grup Yönetim 
Kurulu Başkan Yardımcısı Eyüp Akbal, 
“Türk milletinin kahramanca ülkesine 

sahip çıktığını belirleterek kalkışma girişi-
minden doğan güven mesajı ile Türk hal-
kının birlik ve beraberlik duygusu ülkenin 
ekonomik istikrarını devam ettirecektir. 
Bu, içinde yer aldığımız emlak sektöründe 
olumlu yönde etkileyecektir. Türkiye gü-
venli liman olup yatırımcı çekmeyi sürdü-
recektir.” dedi. Darbe girişiminin ardından 
ortaklarının kendisiyle iletişime geçtikleri-
ni belirten Akbal, ”Ortaklarımızın hiçbir 
endişesi yok. Halkın hükümetine sahip 
çıkması ortaklarımızın güvenini artırdı-
ğı gibi diğer ülkeler açısında hükümetine 
güven duyan bir ülke olduğunu açıkça 
gösterdi. Bizler çalışmalarımıza kaldığımız 
yerden çok daha güçlü olarak devam ede-
ceğiz.” dedi. Yabancıları konut satışında 
daha yolun başında olduklarını belirten 
Eyüp Akbal, “Ben Türkiye’nin istikrarlı 
bir yönetimle satışların 5 milyar dolardan 
10-15 milyar dolara çıkacağına ve Körfez 
ülkelerinin Türkiye’de daha fazla yatırıma 
yöneleceğine inanıyorum. Türkiye’nin 

ekonomisinde yüzde 4’lük bir büyüme 
mevcut, ülkemizde cari açık hızla kapanı-
yor ve enflasyon rakamları geriliyor. Sana-
yi üretim endeksi artış gösteriyor. Ülkede 
Merkez Bankasının açıkladığı faiz indirimi 
kararı ve kalkışma girişiminden doğan gü-
ven mesajı ile Türk halkının birlik ve bera-
berlik duygusu ülkenin ekonomik istikra-
rını devam ettirecektir.” şeklinde konuştu. 
Türkiye ve çevresindeki sorunların kom-
şularımız ve diğer ülkeler ile ilgili algıyı 
belirlediğini belirten Eyüp Akbal, “Bence 
dışarıdan ülkemize bakanlar aziz Türk mil-
letinin demokrasisine sahip çıktığını açıkça 
gördü. Bu hükümet toplumsal tabanı ge-
niş olan bir hükümettir. Dolayısıyla milli 
irade arkasındadır. Türkiye daha istikrarlı 
ve daha güçlü bir ülke algısıyla yoluna de-
vam edecek. Biz de gayrimenkul sektörü 
olarak büyümeye devam edeceğiz. Türk 
halkına göstermiş olduğu cesur duruştan 
dolayı çok teşekkür ederim.”  diyerek Türk 
milletine olan minnetini dile getirdi.

2016 yılı, ülkemizde 
menfur darbe 

kalkışmalarına ve 
yaşanan terör olaylarına 

rağmen beklentilerin 
gerçekleştiği, 

ekonomide istikrarın 
sürdüğü bir yıl olacak.

“
OLMAYA DEVAM EDİYOR

TÜRKİYE

GÜVENLI LIMAN

GÜNDEM
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İ
slam dünyası STK’ları Birliği, yurt 
içi ve yurt dışı üye kurum temsilci-
lerinin ve medya mensuplarının ka-
tıldığı bir heyet ile hem geçmiş olsun 

dileğinde bulunmak hem de tüm İslam 
dünyası adına destek mesajlarımızı iletmek 
amacıyla, Cumhurbaşkanlığı, TBMM, 
Başbakanlık, Diyanet İşleri Başkanlığı ve 
Yurtdışı Türkler ve Akraba toplulukları 
Başkanlığını içeren bir ziyaret gerçekleş-
tirildi. Güney Afrika, Maldivler, Yemen, 
Makedonya, Malezya, Irak, Kosova, Suudi 
Arabistan, Suriye, ABD, İngiltere, Kaza-
kistan, Avustralya, Lübnan, Arnavutluk, 
Mısır, Filipinler, Sri Lanka, Kuveyt, Pa-
kistan, Afganistan, Nepal, İspanya, Fas, 
Sudan, Katar, Hindistan, Bangladeş, 
Somali, Bosna, Libya, Lübnan, Çad, Al-
manya, Moritanya, Kenya, Sırbistan, Fi-
listin ve Kamboçya olmak üzere 40 farklı 
ülkeden STK temsilcileri “İslam Dünyası 
Türkiye’nin Yanında” başlığıyla bu ziyare-
te iştirak ettiler. Başbakanlık Basın Yayın 

Enformasyon Genel Müdürlüğü ve Kamu 
Diplomasi Koordinatörlüğü ile birlikte 
koordine edilen bu organizasyonda yurtdı-
şından gelen misafir heyete yurt içinden de 
TGTV, Filistin Platformu, Uluslararası İş 
Forumu, MÜSİAD, Uluslararası Hukuk-
çular Birliği ve ASSAM başkanları da eşlik 
ettiler. Toplantılarda söz alan konuşmacılar 
15 Temmuz darbe girişiminin kendi ül-
kelerindeki Müslümanlar arasında büyük 
bir infial oluşturduğunu, bu hain yapılan-

15 Temmuz gecesi Sayın Cumhurbaşkanımızın 
ve Hükümetimizin nezdinde karşı karşıya 

bırakıldığımız menfur darbe girişimi sadece 
ülkemizde değil, tüm İslam âleminde, Türkiye 

dostları arasında büyük bir infiale neden olmuştur.

40 ÜLKENİN STK BAŞKANINDAN

ZİYARETİ
“GEÇMİŞ OLSUN TÜRKİYE!”

GÜNDEM

mayla mücadelede Türkiye’ye tam destek 
verdiklerini belirttiler. Bunun yanında bu 
sinsi yapıyla ne şekilde baş edilebileceği yö-
nünde görüş alışverişinde bulundular.
Konuklara Türkiye’deki son gelişmeler 
hakkında bilgi verilen bir seminer ile başla-
yan ziyarette 15 Temmuz darbe girişiminin 
ve arkasındaki hain yapı detaylıca tanıtıldı. 
Her bölgeden temsilcilere söz hakkı verile-
rek karşılıklı istişare ve değerlendirmelerde 
bulunuldu.

“
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HABERLER

T
.C. Başbakanlık Toplu Konut 
İdaresi Başkanlığı(TOKİ), İs-
tanbul ili Gaziosmanpaşa ilçesi, 
Karayolları Mahallesi’nde Arsa 

Satışı Karşılığı Gelir Paylaşımı İhalesini 
tamamladı. Sekiz firmanın katıldığı ihale-
nin ikinci oturumunda Arsa Satışı Karşılı-
ğı Satış Toplam Gelirinde en yüksek teklif 
Fuzul Yapıdan geldi. 350 milyon liralık en 
yüksek teklifi veren Fuzul Grup Yönetim 
Kurulu Başkan Yardımcısı Eyüp Akbal 
”500 konutluk dönüşüm projesi bizim vit-
rinimiz olacak.” dedi.
Sosyal donatı alanlarının da olacağı pro-
jenin detayları hakkında bilgi veren Fuzul 
Grup Yönetim Kurulu Başkan Yardımcısı 
Eyüp Akbal, arsayı 350 milyon lira bedelle 
aldıklarını, yüzde 36’sını yaklaşık olarak 
126 milyon lirasının TOKİ’ye bırakacak-
larını belirtti. Projenin geliştirici olacakla-
rını belirten Akbal, bu projenin Başakşehir 

TOKİ İHALESİNİ ALDI
FUZUL, 

KENTSEL DÖNÜŞÜME GİRİYOR
TOKİ’nin İstanbul 
Gaziosmanpaşa 
Karayolları 
Mahallesi ihaleye 
çıkardığı arsayı 
350 milyon liralık 
teklif ile Fuzul 
Yapı kazandı.

dışında aldıkları en önemli ihale olduğu-
nun altını çizerek, inşaat çalışmalarına yıl 
sonunda başlayacaklarının bilgisini verdi. 
Eyüp Akbal, “500 konutluk karma bir 
proje hedefliyoruz. Nisan 2017’de projeyi 
satışa çıkarmayı planlıyoruz.” şeklinde ko-
nuştu. 

Kentsel Dönüşüm Alanlarında 
Yeni Projeler Üreteceğiz
Daha önce Kâğıthane ve Kartal’da kent-
sel dönüşüm projesi gerçekleştirdiklerini 
belirten Fuzul Grup Yönetim Kurulu Baş-
kan Yardımcısı Eyüp Akbal, “TOKİ ihale-
si, Başakşehir dışında aldığımız en büyük 
ihale. Bu bizim için kentsel dönüşümün 
ilk ayağı olacak. Buraya da değerini bu-
lacak bir proje geliştireceğiz. İstanbul’un 
farklı ve gelişen kentsel dönüşüm alanları-
nı takip etmeye yeni projeler planlamaya 
da devam edeceğiz.” dedi.



11

HABERLER

G
ayrimenkul sektörünün yük-
selen yıldızı Fuzul Yapı, İstan-
bul’a yatırım yapmaya, büyük 
projeler inşa etmeye devam 

ediyor.  Fuzul Yapı, Başakşehir’de kazan-
dığı dev ihaleden sonra İstanbul Küçük-
yalı’da Karayollarına ait arazinin ihalesine 
de teklif verdi. Fuzul Yapı, Avrupa Yaka-
sı’ndan sonra Anadolu Yakası’ndaki yatı-
rımlara da göz kırpıyor. Emlak Konutun 
gerçekleştireceği ihaleye katılan firmalar 
arasında Fuzul Yapı da yer alıyor. 13 fir-
manın yarıştığı Küçükyalı Karayolları ara-
zisinin toplam inşaat alanı 114 bin 239 
metrekare, emsale esas inşaat alanı ise 128 
bin 169 metrekareden oluşuyor. Dükkân, 
konut, ilkokul, ibadet alanı, meydan ve 

BÜYÜK İHALELERE
FUZUL YAPI, İSTANBUL’DA

TALİP OLMAYA DEVAM EDİYOR

Fuzul Yapı, Avrupa 
Yakası’ndan 
sonra Anadolu 
Yakası’ndaki 
yatırımlara da göz 
kırpıyor.

park alanı imarlı arsanın imar planı deği-
şikliği 1 Nisan’da askıya çıkmıştı. 

Anadolu Yakası’nda büyüme 
hedefi var!
Fuzul Yapı Yönetim Kurulu Üyesi Faruk 
Akbal, Türkiye’nin gelişen ekonomisine 
duydukları güvenle yatırımlarını büyüt-
mek istediklerini bu nedenle İstanbul’un 
önemli akslarında yer alan ihalelere gir-
diklerini söyledi. Akbal, “Bu yeri alarak 
sadece Avrupa Yakası’nda değil, Anadolu 
Yakası’nda da projelerimizle adımızdan 
söz ettirmek istiyoruz, önümüzdeki dö-
nemde de büyüme hedeflerimize uygun 
Emlak Konut ihalelerine girmeyi planlı-
yoruz. “ dedi.



12

F
uzulEv 1992 yılından bu yana 
binlerce aileyi ev ve otomobil 
sahibi yaparak “çifte anahtar” 
mutluluğu yaşattı. 2016 Tem-

muz ayında Türkiye genelinde 21 şubeye 
ulaşan FuzulEv yıl sonuna kadar Türkiye 
ağını genişletmeye devam edecek. 
Kira öder gibi uygun taksitli ödeme sis-
temini Türkiye’de yaygınlaştıran marka 
olma özelliğini koruyan FuzulEv, farklı 
illerde açtığı yeni şubeleriyle binlerce ai-
lenin yuva hayalini gerçeğe dönüştürüyor. 
2016 yılında, her ay iki yeni şube açarak, 
“Türkiye’de ev sahibi olmayan kimse kal-

mayacak.” ilkesiyle yola çıkan FuzulEv 
9 bayi, 21 şubesiyle kolay ev alma mut-
luluğunu Anadolu’ya taşıyor. FuzulEvin 
kolay konut edindirme sistemi ile isteyen 
her aile faiz ödemeden, fazla beklemeden, 
kira öder gibi ev sahibi oluyor.
Sabit gelire sahip olup kiradan kurtulmak 
isteyenler için yüksek geri ödemeler olma-
dan, cazip imkânlar sunuyor. Sadece bir 
yıl gibi kısa bir sürede toplamda 21 şube 
sayısına ulaşan FuzulEv, aralarında Diyar-
bakır, Elazığ, Kayseri, Denizli, Antalya ve 
İstanbul’un bazı bölgelerinin de bulun-
duğu yerlerde açtığı şubelerle, yıl sonuna 

TÜRKİYE
FUZULEV YENİ ŞUBELERİYLE

AĞINI GENİŞLETİYOR

kadar 400 kişiye daha iş imkânı sağlaya-
rak istihdama katkı yapmayı sürdürecek. 
Türkiye’de şubelerine yenilerini ekleyerek 
büyüyen FuzulEvin gelişiminden duydu-
ğu mutluluğu dile getiren FuzulEv Yöne-
tim Kurulu Başkanı Eyüp Akbal, “Günü-
müzde dar gelirli ailelerin ev ve otomobil 
sahibi olmalarının zorluğu ortada. Ev ve 
otomobil sahibi olma şansı bulunmayan, 
dar gelirle yaşamak zorunda olan vatan-
daşlarımızın, uyguladığımız bu sistem ile 
hayallerine kavuşmalarını sağlıyor; müş-
terilerimizin bize olan güveniyle her ge-
çen gün şube sayımızı arttırıyoruz.” dedi.

HABERLER

FuzulEv, farklı illerde açtığı yeni şubeleriyle 
binlerce ailenin yuva hayalini gerçeğe dönüştürüyor.
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“Türk ekonomisi için yatırım yapmak şu andaki en büyük 
önceliğimiz.”

YATIRIM VE İSTİHDAM
FUZULEVDEN

ATAĞI

G
ayrimenkul sektörünün köklü 
markası FuzulEv, Türkiye eko-
nomisine güvenerek yatırıma 
hız verme kararı aldı. 1992 

yılından beri binlerce aileyi ev ve oto-
mobil sahibi yapan FuzulEv, yıl sonuna 
kadar 40 şubeye ulaşmayı ve 400 kişiye 
istihdam sağlamayı planlıyor. FuzulEv, 
binlerce aileyi ev sahibi yapmaya devam 
ediyor. Her ay iki yeni şube açan FuzulE-
vin şu an 21 şubesi bulunuyor. Kolay ko-
nut edindirme sistemiyle ev sahibi olma-
yanları hedefleyen FuzulEv, Türkiye’ye 
ve ekonomiye duyduğu güveni yatırımla 
tazeliyor.
FuzulEvin kolay konut edindirme sistemi 
ile isteyen her aile faiz ödemeden, fazla 
beklemeden, kira öder gibi ev sahibi olu-
yor. Sabit gelire sahip olup kiradan kur-
tulmak isteyenler için yüksek geri öde-
meler olmadan, cazip imkânlar sunuyor. 
FuzulEv, sadece bir yıl gibi kısa bir sürede 
açtığı şubelerle, bir çok kişiye iş imkanı 
sağlayarak istihdama katkıda bulunmuş-
tur. FuzulEvdeki büyümeye ilişkin gö-

rüşlerini aktaran Fuzul Grup Yönetim 
Kurulu Başkan Yardımcısı Eyüp Akbal, 
“2016 yılı Temmuz ayında Türkiye gene-
linde 21 şubeye ulaştık. Ülkemizin yaşa-
dığı menfur darbe girişimleri sonrasında 
çok hızlı toparlandık, piyasalarda denge-
ler bozulmadı. Biz de Fuzul Grup olarak 
çok daha fazla çalışma kararı aldık, Fu-
zulEv 2016 yılında daha hızlı büyüyecek, 
Türkiye’nin her bölgesinde şubeleri olan 

bir marka olacağız. Gençlerimize yeni is-
tihdam oluşturacağız, bunun büyük bir 
kısımını Anadolu’da gerçekleştireceğiz. 
Beş yılda 60 bin kişiyi ev sahibi yapma 
hedefimize kararlılıkla yürüyoruz.
Türk ekonomisi için yatırım yapmak, bü-
yümek şu andaki en büyük önceliğimiz. 
Türkiye bu zorlu sürece ülkesini seven iş 
adamlarının, kurumlarının yatırımlarıyla 
kazançlı çıkarak atlatacak.” dedi.

HABERLER
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EV SAHİBİ YAPIYOR

DENİZLİ’YE MÜJDE
FUZULEV FAİZSİZ, UYGUN TAKSİTLERLE

K
ira öder gibi uygun taksitli ödeme sistemini Tür-
kiye’de yaygınlaştıran marka olma özelliğini koru-
yan FuzulEv, farklı illerde açtığı yeni şubeleriyle 
binlerce ailenin yuva hayalini gerçeğe dönüştürü-

yor. FuzulEvin son durağı turizm ve tekstil sektörünün ge-
lişmiş şehirlerinden biri olan Denizli oldu. Denizlililer Fuzul 
Grubun markası FuzulEv ile hayallerindeki eve kavuşacak. 
Faizsiz ödeme sisteminin uygulandığı FuzulEv, “Çekilişli 
Kira Destekli Sistem”, “Vade Ortası Sistem”, “Peşinatlı Erken 
Teslim Sistemi”, “Ara Ödemeli Sistem” olmak üzere herkesin 
bütçesine uygun, toplam dört adet farklı ödeme alternatifi su-
nuyor. FuzulEvi ön plana çıkaran bir diğer özelliği ise kişileri 
belli bir projeye hapsetmeyerek Türkiye’nin her yerinden ev 
sahibi yapması. Böylece, isteyenler kısa sürede uygun taksit-
lerle hayal ettikleri eve kavuşmuş oluyor.

Saraylar Mah. 2 Ticari Yol No:39
Merkezefendi/Denizli

FuzulEvin bir özelliği de kişileri belli bir projeye hapsetmeyerek Türkiye’nin her 
yerinden ev sahibi yapması.

GAZİOSMANPAŞA’DA
FUZULEVDEN BİR ŞUBE DE

K
urulduğu 1992 yılından bu yana gayrimenkul 
sektöründe gerçekleştirdiği projelerle adından 
sıkça söz ettiren Fuzul Grup bünyesindeki Fu-
zulEv, faizsiz, kredisiz, peşinatsız ödeme koşul-

larıyla herkes için ev sahibi olmayı çok kolay hâle getiriyor. 
Çok kısa sürede tüm Türkiye’de pek çok noktada açtığı yeni 
şubelerle “ev hayalini” gerçeğe dönüştüren Fuzulev, bu kez 
İstanbul’un merkezi Gaziosmanpaşa’da yeni şubesiyle hiz-
met vermeye başlıyor. Yurdun pek çok noktasında şubelerine 
yenilerini eklemeyi sürdüren FuzulEv Gaziosmanpaşa’daki 
şubesiyle ev hayali kuranların hayallerini gerçeğe çevirmeye 
devam ediyor.
 
Gaziosmanpaşa Şubesi: Sarıgöl Mah. Ordu Cad. No:9/1 
Gaziosmanpaşa-İstanbul

FuzulEv, zorlanmadan, taksit öder gibi, faizsiz ev sahibi yapma misyonuyla ilgi 
görmeye devam ediyor.

YENİ ŞUBELER
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EV SAHİBİ OLACAK
KAYSERİLİLER DE KİRA ÖDER GİBİ

T
ürkiye’de ev sahibi olmayan kimse kalmasın diye-
rek yola çıkan Fuzul Grup, markası olan FuzulEv 
ile kira öder gibi uygun taksitle ödeme sistemini 
Türkiye çapında yaygınlaştırmaya devam ediyor. 

Türkiye’de 25 yıldır faiz olmadan herkesi kira öder gibi ev 
sahibi yapan FuzulEv, her ay açtığı yeni şubelerle binlerce 
aileyi ev hayaline kavuşturuyor.
FuzulEv ülkemizin pek çok noktasında açtığı şubelerin bir 
yenisini gelişmiş sanayisi ve şehirciliğiyle örnek olan Kayse-
ri’de açıyor. Kayseri’de kısa sürede büyümek isteyen FuzulEv, 
şehrin en işlek noktasında yer alıyor. Son Kayseri şubesiyle 
FuzulEv, 5 yılda 60 bin kişiyi ev sahibi yapma hedefine bir 
adım daha yaklaşmış oldu. 

Gevher Nesibe Mah. İstasyon Cad. Ak İş Merkezi No:41/ 
Kocasinan / Kayseri

Kayserililer de Fuzul Grubun markası FuzulEv ile konut hayallerini kolayca ger-
çekleştirecekler.

MALATYA’DA
FUZULEVDEN BİR ŞUBE DE

T
ürkiye’de 25 yıldır faaliyet gösteren FuzulEv, is-
teyen herkesi kendi bütçesine göre dilediği yerde 
ev sahibi yapıyor. Taksit öder gibi zorlanmadan 
faizsiz herkese ev sahibi yapma misyonuyla yola 

çıkan FuzulEv sisteminde binlerce aile, hayallerini süsleyen 
dairelere kavuşuyor. Çok kısa sürede tüm Türkiye’de pek çok 
noktada açtığı yeni şubelerle “ev hayalini” gerçeğe dönüş-
türen FuzulEv, şubeler zincirine yeni halkasını Malatya’yı 
ekledi. FuzulEv her ilde ve ilçede açtığı yeni şubelerle ilgi 
görmeye devam ediyor. Anadolu’nun her şehrine şube aç-
maya çalışan Fuzul Grup, Malatya’ya açtığı yeni şubesi ile 
Malatya halkını kiradan kurtarıyor. FuzulEvin sistemiyle her 
aile fazla beklemeden, kira öder gibi konut sahibi oluyor. 
Malatya’ya şubesiyle Fuzul Grup 5 yılda 60 bin kişiyi ev sa-
hibi yapma hedefine bir adım daha yaklaşıyor.

İstiklal Mahallesi Fuzuli Caddesi No:12/B-1
Battalgazi/Malatya

FuzulEvin sistemiyle her aile fazla beklemeden,faizsiz, kira öder gibi konut sahibi oluyor.

YENİ ŞUBELER
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BAŞARILI ŞUBE

F
uzul Grubun bünyesinde 
kurulan FuzulEv 1992 yı-
lından bu yana vizyonu ve 
misyonu insanları faiz yü-

künden kurtararak ev sahibi yapmak-
tır. FuzulEv Bağcılar Şubesi, temmuz 
ayındaki başarısı hasebiyle şubeler ara-
sında birinci seçildi. Şubenin başarısını 
değerlendiren Bağcılar Şube Müdürü 
Selman Sarı, “Mühim olan Türkiye’de 
belli bir güven sağlamış bir firmanın 
başarısını popülarite etmek değil, bu 
başarının kalıcı kılınmasıdır. Kaliteyi 
samimiyetle sunan tüm çalışanlarımız 
şunu çok iyi biliyorlar ki başarı tesadüf 
değildir. Temmuz ayı boyunca gündüz 
Bağcılar semtinin cadde ve sokakla-
rında, gül ve broşür dağıtıp gece ise 
demokrasi nöbetlerinin en ön safında 
yer aldık. Bu onurlu duruşun bekçileri 
olarak bir an bile yorgunluk hissetme-
dik. İnsana hizmet konusunda titizle-
nen, müşteriyle empatiyi standartları 
arasına yerleştirmiş FuzulEv Bağcılar 
Şubesi olarak bunu gerçekleştirmiştir. 
Umuyor ve diliyoruz ki bu muvaffa-
kiyet diğer kardeş şubelerimize örnek 
teşkil edecektir.” şeklinde konuştu.

TEMMUZ AYI ŞUBE BIRINCISI:MAYIS AYI ŞUBE BIRINCISI: HAZIRAN AYI ŞUBE BIRINCISI:

T
ürkiye’nin her yerinde fa-
izsiz, peşinatsız ve vade 
farksız ev sahibi yapma 
hedefiyle çeşitli şubelerinde 

hizmet vermeye devam eden FuzulE-
vin haziran ayı şube birincisi Samsun 
oldu. Karadeniz Bölge Müdürü Yu-
nus Emre Talay, Samsun Şubesinin 
başarısını şu sözlerle destekledi;  “İşe 
girdiğim günden itibaren bu büyük 
aileye mensup olmaktan son derece 
memnunum. Rabbi’mizin izniyle, 
faizin manevi ve maddi hasarından 
sakınarak, binlerce ailemizi ev ve araç 
sahibi yapmanın haklı gururunu ya-
şıyor ve motivasyonumuzu hep üst 
düzeyde tutan, bizi her anlamda des-
tekleyen şirketimize teşekkürü borç 
biliyorum. Yapmak istediğim ve ger-
çekleştirdiğim tüm projelerde arkam-
da duran, emeğimin karşılığını her 
daim aldığım şirketim sayesinde, eki-
bimle birlikte Karadeniz Bölgesi’nde 
çok kısa sürede büyük işler başardık 
ve Samsun Şubesi olarak ‘FuzulEv ve 
FuzulOTO haziran ayı Türkiye Şube-
ler Arası Birinciliğini’ alarak bu başa-
rımız taçlandırıldı. “ dedi.

H
ayata geçirdiği projelerle 
önemli başarılara imza 
atan FuzulEvin mayıs 
ayı şube birincisi Kon-

ya oldu.  Fuzul Grubu, başarılı ve 
güven dolu bir aileden oluşan ekibi 
ile Türkiye’de Katma Değeri Olan 
Projeler ile büyük yatırımlara imza 
atmış bir şirket olarak değerlendi-
ren Konya Şube Müdürü Mehmet 
Cemil Şimşek, “ Vizyonu güler yüz 
ve güven olan FuzulEvde yönetici 
olduğum için kendini şanslı hissedi-
yorum. Ekibimle birlikte büyük bir 
sorumluluk ve özverili ile çalıştık. 
Bu başarı prensipli çalışmamızın 
ürünü. İşimiz halkımızın yüzünü 
güldürmek ve güler güzlü bir hiz-
met vermek Konya Şubesi olarak bu 
bilinçte olduğumuz için başarı kaçı-
nılmaz hâle geliyor. Başarımızın ar-
kasında yüzlerce kişiden oluşan bir 
ekip var. Merkez binamızdan bizle-
re destek veren başta yönetimimiz 
olmak üzere ekip arkadaşlarımın 
özverili çalışması ile mayıs ayı şube 
birinciliğini layık görüldük.” ifade-
lerini kullandı.

BAĞCILARKONYA SAMSUN
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BAŞARILI TEMSİLCİ

Z
or zamanlar geçirdiğimiz şu 
günlerde el birliği ve dayanışma 
ile vatanımızın selamete kavuş-
tuğunu hep birlikte görmüş 

olduk. Allah’tan şehitlerimize rahmet, 
gazilerimizden ve emeği geçen tüm vatan-
daşlarımızdan da razı olsun. Sizlere Mev-
lâna diyarı Konya’dan FuzulEv kariyer ba-
samaklarında başarıya giden yolculuktan 
kısaca bahsetmek isterim.
FuzulEv ile tanışma hikâyem sizlerden 
farksız değil aslında; kiracı olduğum dö-
nemde FuzulEv ailesi ile tanıştım. Kira-
cılıktan yılmış, artık bir ev sahibi olmak 
isteyen biriydim. Fakat bu tanışmamız 
beni FuzulEv Kariyer Yolu’nda, FuzulE-
vin Konya Şubesinde müşteri temsilcisi 
olarak işe başlamama vesile oldu. Tevafuk 
dedikleri bu olsa gerek. Çünkü hem ev 
sahibi olabileceğim hem de kariyer basa-

maklarında beni zirveye taşıyacak büyük 
bir aile ile tanışmıştım.
Başarılı bir yönetici ve personel kadrosuy-
la çalışmakta olduğum FuzulEv Konya 
Şubesinde kardeşliği, beraberliği, azim ve 
güler yüzü gördüm. Burada çalışmanın 
öncelikli hedefinin gönülleri fethetmek 
olduğunu ve memnuniyetin öncelikli he-
defler arasında olması gerektiği kendisine 
şiar edinmiş bir aile ile beraberdim. Do-
layısı ile girmiş olduğum bu yolda müş-
terilerimizin de bizden en büyük beklen-
tisi olan karşılıklı güven ve dayanışmayı, 
kaliteli hizmet anlayışı ile müşterilerimi-
ze sunarak basamakları tek tek çıkıyor, 
Türkiye geneli yapılan satışlarda zirvede 
kalmaya devam ediyordum. Fuzul Ev Üst 
Yönetimi’nden en alt kadrosuna kadar 
gösterilen gülen bir yüzün motivasyonum 
da ne denli etkili olduğunu bununla be-

FuzulEv ile hem ev sahibi olabileceğim hem de kariyer 
basamaklarında beni zirveye taşıyacak büyük bir aile ile tanıştım.

MUTLULUK DUYUYORUM
FuzulEv Bünyesinde Bulunmaktan

raber müşteri takibinde onlarla içli dışlı 
olup birbirimizi tanımanın çok faydasını 
gördüm.
Temeli el birliğine dayanan bu organi-
zasyonda yöneticilerimizden müşteri 
temsilcilerine, müşteri temsilcilerinden 
müşterilerimize kadar oluşan bu yapı da 
aynı şiar, dürüstlük ve güler yüzle ortak 
bir payda da buluşarak tüm Türkiye’yi ev 
ve araç sahibi yapmaya aynı zamanda bu 
yolda kariyerimin de en zirve noktasına 
ulaşmaya devem edeceğim. Bu arada unu-
tulmamalıdır ki Mevlâna Celâleddîn-i 
Rûmî’nin de dediği gibi “Bir mum diğer 
mumu tutuşturmakla ışığından bir şey 
kaybetmez” sözünü aydınlık bir gelecek/
kariyer için hayatımızın her noktasında 
birbirimize desteğimiz her daim olmalı-
dır. Başta tüm FuzulEv Yönetimi ve çalı-
şanlarına şükranlarımı bir borç bilir.

 Muhammed Ali Karaman 
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A
kva Sigorta Aracılık Hiz-
metleri AŞ 1995 yılından 
bugünlere sigortacılık sektö-
ründe emin adımlarla yürü-

meye devam ediyor. Sektördeki başarısını 
2016 yılında ferdi kaza kampanyasında 
aldığı ödülle perçinledi. Büyük bir öz-
veri ile sigorta sektöründe çalışmalarına 
devam eden Akva Sigorta, müşterilerine 
en uygun fiyatlarla hizmet vermektedir. 
Akva Sigortacılık, birçok sigorta şirke-
tinin ücretlerini araştırarak müşterileri 
için en uygun fiyatları belirleyerek sigorta 
işlemlerini kısa sürede gerçekleştirmekte-

dir. Akva Sigorta, trafik sigortası, kasko, 
DASK (zorunlu deprem sigortası), konut 
sigortası, iş yeri sigortası, yabancı sağlık, 
seyahat sigortası, yangın sigortası, ferdi 
kaza sigorta alanlarında 21 yıldır müşte-
rilerine hizmet vermekten onur duymak-
tadır. Müşteri memnuniyetini ön planda 
tutan Akva Sigorta, müşterileri için kaza 
tutanağı, poliçe ve tüm dosya işlemlerini 
hazırlamaktadır. Müşterilerinin ister mail 
yoluyla isterlerse telefon ile tüm sigorta 
işlemlerini süratli ve kolayca çözüm sun-
maktadır.  Sigorta işlemleri için gerekli 
bilgiler alındıktan sonra müşterileri için 

AKVA SİGORTA
İLE GÜVENDESİNİZ

en uygun sigorta işlemlerini yapmaktadır. 
Poliçe teslimatı kredi kartı ile ödemesi 
alınarak müşterilerin isteği doğrultusun-
da isterlerse kargo aracılıyla ya da bizzat 
kendileri ziyaret edilerek teslim edilmek-
tedir. Güvenli bir şekilde poliçe teslimatı 
yapılırken işlem makbuzu verilmektedir. 
Akva Sigorta Aracılık Hizmetleri AŞ, si-
gortacılık hizmetlerindeki başarısını 2016 
yılında aldığı ödülle taçlandırmıştır. Akva 
Sigortanın ferdi kaza kampanyasında gös-
terdiği başarıdan dolayı Neova Sigorta ta-
rafından verilen ödül ile önemli bir başarı 
elde etmiştir.

AKVA SİGORTA

 Akva Sigorta Müdürü:  
 Selami AÇIKGÖZ 

 Akva Sigorta Uzmanı:  
 Adem GÜRSOY 

Akva Sigorta ferdi kaza kampanyasında Neova Sigortacılık 
tarafından ödüle layık görüldü.
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G
eçtiğimiz sezonu dördüncü sı-
rada bitiren ve UEFA Avrupa 
Ligi’nde yoluna başarılı bir 
şekilde devam eden Başakşehir 

Futbol Kulübü, sezonun ilk haftasında 
evinde ağırlayacağı Fenerbahçe maçı ön-
cesinde önemli bir iş birliğine imza attı. 
Alzamil Gayrimenkul, Fuzul Yapı, Seha 
Yapı ve Adese tarafından oluşturulan 
ASAF İş Ortaklığı’nın ilk projesi olarak 
Başakşehir Belediyesinin de katkılarıyla 
Başakşehir’de hayata geçecek 3. İSTAN-
BUL, Başakşehir’in forma ve stadyum 

sponsorluğunu üstlendi. ASAF İş Ortak-
lığı ve Başakşehir Futbol Kulübü arasın-
daki sponsorluk anlaşması, Başakşehir Fa-
tih Terim Stadyumu’nda gerçekleştirilen 
basın toplantısı ile imzalandı.
Başakşehir Futbol Kulübü Başkanı Gök-
sel Gümüşdağ’ın ev sahipliği yaptığı imza 
töreninde Başakşehir Belediye Başkanı 
Mevlüt Uysal, ASAF İş Ortaklığı’nı tem-
silen Fuzul Grup Yönetim Kurulu Başkan 
Yardımcısı Eyüp Akbal, Seha Yapı Yöne-
tim Kurulu Üyesi Ömer Saylık’ın yanı 
sıra Başakşehir Spor Kulübü futbolcuları 

da hazır bulundu. Başakşehir Spor’un 
güçlü ve istikrarlı bir şekilde yoluna de-
vam ettiğini ve yeni sezonda büyük zafer-
lere imza atacaklarını belirten Başakşehir 
Futbol Kulübü Başkanı Göksel Gümüş-
dağ, elde edilen başarılarda Başakşehirli 
taraftarlardan aldıkları desteklerin de çok 
önemli olduğunu söyledi ve sözlerini şöy-
le sürdürdü: 
“ASAF İş Ortaklığı’nın ilk projesi olan 
3. İSTANBUL’un da forma ve stadyum 
sponsoru olarak Başakşehir Futbol Ku-
lübü’nü desteklemesinden memnuniyet 

BAŞAKŞEHIR
FUTBOL KULÜBÜ,
3. İSTANBUL ile daha da güçlendi

Başakşehir, yeni sezon öncesi önemli bir sözleşmeye daha 
imza attı. ASAF İş Ortaklığı, ilk projesi 3. İSTANBUL ile 

Başakşehir Futbol Kulübüne forma ve stadyum sponsoru oldu.

HABERLER
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duyduk. İnşallah yeni sezonda, hem Av-
rupa’da hem de Türkiye’de alkışlanacak 
başarılar elde edeceğiz.”  
Başakşehir Belediye Başkanı Mevlüt Uysal 
da Başakşehir’in iki önemli değeri arasın-
da gerçekleşen bu iş birliğinden duyduğu 
memnuniyeti dile getirirken, 3. İSTAN-
BUL’un, Başakşehir Belediyesinin de gü-
vencesini taşıyan gerçekten fark yaratacak 
güçlü bir proje olduğunu belirtti. Başkan 
Uysal, Başakşehir Spor’un önceki sezonda 
aldığı başarılı sonuçlar ile ilçenin ve tüm 
Türkiye’nin gururu olduğuna dikkat çekti 
Başakşehir’de yükselen bu iki önemli mar-
ka arasındaki iş birliğinin, İstanbul’un 
genç ve çağdaş ilçesi Başakşehir’e önemli 
katkılar sunacağına, çok daha güzel yarın-
lara taşıyacağına olan inancını da belirtti.
Bir Başakşehir sevdalısı olarak kendilerini 
ev sahibi gibi hissettiklerini belirten Fuzul 
Grup Yönetim Kurulu Başkan Yardımcısı 
Eyüp Akbal ise, “Bugüne kadar gerçekleş-
tirdiğimiz birçok proje ile Başakşehir’in 
bugünlere gelmesine katkıda bulunduk. 
Başta 3. İSTANBUL olmak üzere ve diğer 
yeni projelerimiz ile Başakşehir’i geleceğe 
taşımaya, yarınlarına katkıda bulunmaya 
devam edeceğiz.” dedi. Seha Yapı Yönetim 
Kurulu Üyesi Ömer Saylık da yaptığı ko-
nuşmada; İttifak Holding kuruluşu Seha 
Yapının 1978 yılından bu yana hayata ge-
çirdiği başarılı projelere dikkat çekerken, 

bu başarılarını yeni iş ortaklığına taşıya-
caklarını, ASAF İş Ortaklığı’nın Alzamil 
Gayrimenkul, Fuzul Yapı, Seha Yapı ve 
Adese’nin güç birliği ile oluştuğunu vur-
guladı. 

3. İSTANBUL, Adına Layık Bir 
Proje
ASAF İş Ortaklığı’nın ilk projesi olan 3. 
İSTANBUL’u, 3. Havalimanı, 3. Köp-
rü gibi mega projelerden ilham ve cesa-
ret alarak hayata geçirdiklerini belirten 
Ömer Saylık, “Başakşehir’de yükselecek 
3. İSTANBUL projesi, bu güç birliğinden 
doğan gerçekten de özgün bir proje. Hem 
Başakşehir ve bölgesine katkı sağlayacak 
hem de sektörde yeni bir sayfa açacak ni-
telikte bir proje.” açıklamasında bulundu. 

Başakşehir Futbol Kulübü Forma 
ve Stadyum Sponsorluğu
Başakşehir Futbol Takımı ve ASAF İş 
Ortaklığı arasında imzalanan forma ve 
stadyum sponsorluğu anlaşması, 3 sezonu 
kapsayacak. Sponsorluk anlaşması çer-
çevesinde 3. İSTANBUL projesi logosu, 
ulusal ve uluslararası maçlarda Başakşe-
hir Futbol Takımı formasının sırt bölü-
münde yer alacak. Yine aynı kapsamda, 
Fatih Terim Stadı’nın adı 3. İSTANBUL 
Başakşehir Fatih Terim Stadyumu olarak 
değiştirilecek.

Başakşehir Futbol Takımı ve ASAF İş 
Ortaklığı arasında imzalanan forma 
ve stadyum sponsorluğu anlaşması, 3 
sezonu kapsayacak.

HABERLER
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15 TEMMUZ:
BİR BÜYÜK
MİLLETİN YENİDEN
DİRİLİŞİ

YAZI: DOÇ. DR. ÖMER BOLAT
İSTANBUL SABAHATTIN ZAIM ÜNIVERSITESI, ÖĞRETIM ÜYESI

15 Temmuz darbe teşebbüsünün 
püskürtülmesi sırasında ve sonrasında 
Türkiye’nin ekonomisi de imtihanı 
başarıyla vermiştir.

T
ürkiye ve aziz halkımız 2016 yazının tam ortasında olağanüstü bir dönemden 
geçti. 15 Temmuz Cuma akşamı vatandaşlar hafta sonu tatiline hazırlanırken, 
36 yıl önce yaşadığımız, birçok demokratikleşme ve temel haklar-hürriyetler 
reformları gerçekleştirildikten sonra bundan böyle geride bıraktığımızı zan-

nettiğimiz kanlı ve haince bir askeri darbe teşebbüsü ülkemizi derinden sarstı.
Türk Silahlı Kuvvetleri içindeki FETÖ mensubu bir grup, Genelkurmay emir komuta 
sistemi dışında, kanlı ve haince bir darbe girişiminde bulundular. Demokrasiye, millî 
iradeye, seçilmiş hükümete ve TBMM’ye ağır bir saldırıda bulundular. Cumhurbaşkanı 
Erdoğan ve ailesine yönelik kanlı bir suikast girişiminde bulundular, halka ve polise 
F-16 uçaklarından, helikopterlerden, tanklardan, sniperlardan hedef gözetmeksizin öl-
dürme kastıyla ateş açtılar. 66 yıl önce geçtiğimiz çok partili siyaset döneminin en kanlı 
darbe teşebbüsüydü. Halkın ödediği vergilerle alınıp, ülkenin savunması için kendileri-
ne emanet edilen silahları halka doğrultup, 240 yiğit ve kahraman vatandaşlarımızı şehit 
ettiler, 2 bin 150 vatandaşımızı yaraladılar. Türkiye’miz, ülke ekonomisindeki istikrar ve 
güven ortamı, siyasi istikrar ve demokratikleşme reformları ile dünyada farklı ve olumlu 
bir yerde iken, darbeci hainleri darbe yapmaya iten sebep, ait oldukları FETÖ’cü yapı-
lanmanın 1 Ağustos’ta yapılacak YAŞ toplantısında tasfiye edileceği korkusu ile aceleyle 
yönetimi ele geçirip Gülenist bir vesayet rejimi kurmaktı, ayrıca başta Cumhurbaşkanı 
Erdoğan ile AK Parti yönetimini ortadan kaldırıp intikam almaktı. Böylesi haince kanlı 
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bir darbe teşebbüsü, daha önceki darbe-
lerde olduğu gibi, ABD ve Avrupa Birliği 
ülkelerinin onayı olmadan yapılamazdı. 
Nitekim demokrasi, seçilmiş yönetim, 
hukuk devleti, özgürlük kavramlarının 
bayraktarlığını yapan ABD ve Avrupa 
ülkeleri yönetimlerinin, 15 Temmuz dar-
be girişiminin ilk saatlerinde muğlak ve 
orta yollu demeç vermeleri, darbe girişi-
mi başarısız olunca ikinci gün  “seçilmiş 
hükümetin yanındayız” demeci verme-
leri, ama daha üçüncü günden itibaren 
darbecileri koruyan kollayan, buna karşın 
Cumhurbaşkanı Erdoğan’a ve Türkiye’ye 
yönelik artan otoriterlik suçlayıcı medya 
yayınları, 15 Temmuz darbe teşebbüsü 
ve darbecilerinin arkasında olduklarını 
şüphe götürmez bir şekilde göstermiştir. 
Sanki Türkiye’de kanlı bir darbe teşebbü-
sü olmamış, sanki gazi TBMM 12 defa 
F-16 uçakları tarafından bombalanma-
mış, sanki 240 yiğit ve kahraman vatan-
daşlarımız darbeci hainlerin kurşunları ile 
şehit olmamışlar gibi. Bir de üstüne başta 
Standart’s and Poor’s derecelendirme ku-
ruluşunun hızla not indirimine gitmesiyle 
Türkiye’yi ve ekonomisini sarsma sıkıştır-
ma hamlesi yaptıklarını da unutmayalım. 
Böylece Batılı ülkelerin demokrasi ve öz-
gürlüklerden, hukuk devletinden ne anla-
dıklarının, sadece kendi menfaatlerine ve 
kendi kontrollerine bağlı olunması duru-
muna göre oynaklık gösterdiği gerçeği bir 
kez daha ortaya çıkmıştır. En başta, darbe 

Darbe teşebbüsüne karşı hemen sokağa çıkan ve kendini 
tankların, kurşunların, helikopter ateşinin önüne atmaktan 
çekinmeyen kahraman halkımız, şanlı bir direniş göstermiştir.

teşebbüsüne karşı hemen sokağa çıkan ve 
kendilerini tankların, kurşunların, heli-
kopter ateşinin önüne atmaktan çekin-
meyen ve onları mağlup eden kahraman 
ve yiğit halkımız, 240 şehit ve 2150 yaralı 
bedeliyle şanlı bir direniş göstermiştir. Al-
lah hepsinden razı olsun.  Darbe teşebbü-
süne karşı her zamanki gibi dimdik duran 
ve halkımızı sokağa inmeye mücadeleye 
davet eden Cumhurbaşkanımız Recep 
Tayyip Erdoğan, Başbakanımız Binali 
Yıldırım ve hükümeti. Darbe teşebbü-
sünün püskürtülmesinde en önemli rol-
lerden birini oynayan millî ve demokrasi 
yanlısı yayınlar yapan duyarlı medya ku-
ruluşları. Halkımızla beraber darbecilere 
karşı mücadele eden kahraman emniyet 
güçlerimiz. Türk Silahlı Kuvvetleri için-
de darbeye iştirak etmeyen ve önlemeye 
çalışan komutanlar ve birlikleri. 12 defa 
bombalanmasına rağmen Gazi Meclisi 
açarak seçilmiş parlamentoyu direnişe ça-
ğıran TBMM Başkanı İsmail Kahraman 
ve milletvekilleri. Başbakan Binali Yıldı-
rım’dan hemen sonra “devletin ve seçilmiş 
hükümetin yanındayız” açıklaması yapan 
MHP Genel Başkanı Devlet Bahçeli ve 
ülkücü gençlik. Oldukça geç de olsa de-
mokrasiden yana olduğunu açıklayan ve 
darbe girişimini kınayan CHP ve muha-
lefet partisi yönetimleri. Darbe girişimine 
karşı birlik içinde bir duruş sergileyen sivil 
toplum kuruluşları,  YÖK ve üniversitele-
rimiz. Tam 15 gün boyunca meydanlarda 

caddelerde ay yıldızlı bayrağımızın altın-
da özgürlük ve millî irade nöbeti tutan 
yediden yetmişe milyonlarca aziz ve ne-
cip halkımız.15 Temmuz’daki hain darbe 
teşebbüsünün püskürtülmesinde hepsini 
minnetle şükranla anıyoruz. En önemlisi, 
parti farkı gözetmeksizin, ideoloji, etnik 
ve mezhep ayırımı gözetmeksizin, halkı-
mızın büyük çoğunluğu Türkiye’mize, al 
bayrağımıza ve devletine sahip çıkma an-
lamında meydanlarda birleşmiştir. Millî 
ve manevi bilinç çelik gibi güçlenmiştir. 
Âdeta Çanakkale Savaşı Zaferi, İstiklal Sa-
vaşı Zaferi ruhu ortaya çıkmıştır. Vatan ve 
millet kavramları bir kez daha tescillen-
miştir. Bu darbe teşebbüsünün yarattığı 
travma ve sonrasında kazanılan şanlı di-
reniş ruhu, en az 30 yıl unutulmayacaktır. 
Şimdi ders çıkarmanın, yaraları sarmanın, 
hasarları onarmanın, devlette ve Türk Si-
lahlı Kuvvetlerinde yeniden yapılanma-
nın vaktidir. MGK tavsiyesiyle 21 Tem-
muz günü hükümet tarafından ilan edilen 
ve TBMM’de kabul edilen “Olağanüstü 
Hal Uygulaması”, darbecilerle, FETÖ’cü 
paralel yapılanma ile bölücü terörle mü-
cadele etmede, devletin yeniden yapılan-
masında çok etkili ve kolaylaştırıcı bir 
rol oynayacaktır. Kamu kurumlarından 
üniversitelerden, iş dünyası STK’larından 
paralelci ve bölücü unsurlar hızla ayıklan-
maktadır. Jandarma Genel Komutanlığı 
ve Sahil Güvenlik Komutanlığının İçişleri 
Bakanlığına bağlanması çok isabetli oldu. 
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15 Temmuz gecesi Çanakkale Savaşı 
Zaferi, İstiklal Savaşı Zaferi ruhu ortaya 
çıkmıştır.

MİT ve istihbarat birimleri yeniden dü-
zenlenmeli, askeri birlikler kesinlikle şehir 
dışına çıkarılmalı, darbeciler ibret için en 
ağır cezaya çarptırılmalı, şehitlerimizin 
ailelerine ve gazilerimize devlet ve millet 
olarak sahip çıkılmalıdır. Bu arada, 15 
Temmuz darbe teşebbüsünün kahraman-
ca püskürtülmesi yanında, siyasi partiler, 
medya kuruluşları, STK’lar ve her kesim-
den halkımızın “ vatan – millet – bayrak 
– İslam” konusunda birlik ve kardeşlik 
içinde hareket etmesi çok güzel bir ge-
lişme olmuştur. 26 gün boyunca 60 mil-
yonluk katılımla tüm şehirlerimizde millî 
irade nöbetleri tutulması, 7 Ağustos günü 
Yenikapı’da 5 milyonluk dev bir miting 
yapılması, tüm şehirlerimizde de bir o 
kadar katılım olması, adeta Türkiye’miz-
de yeniden diriliş ruhunu canlandırmış-
tır. Gençliğimiz millî ve manevi bir ruhla 
Türkiye’mizi geleceğe taşıyacak güçlü bir 
direniş gücüne sahip olmuştur. 15 Tem-
muz darbe teşebbüsünün püskürtülmesi 
sırasında ve sonrasında Türkiye’nin eko-
nomisi de imtihanı başarıyla vermiştir. 
Böylesine ağır bir saldırı karşısında bile 
reel ekonomimiz dimdik ayakta durmuş, 
halkımızın büyük çoğunluğu panik gös-
termemiş, halkımız hatta 11 milyar dolar 
tutarında döviz bozdurarak Türk lirasını 
desteklemiş, ödemeler sistemi hiç aksa-
mamış, bankacılık sistemi görevini yap-
mış, Merkez Bankası ihtiyaç olursa diye 
bankalara sınırsız likidite desteği sağlamış 
ve mali piyasalarda büyük oranlı bir sar-
sıntı olmamıştır. Sadece hisse senetleri ve 
devlet tahvillerinin yüzde 65’ini elinde 
tutan yabancı fonlar satışa geçince BIST 
endeksi 82,000’lerden 71,500’e kadar 
indi ve sonradan yeniden yükselişe geçti, 
79.000 civarına geldi. İlk haftada tahvil 
gösterge faiz oranında yüzde 10, döviz 
kurunda yüzde 5,5 civarı artışlar oldu.
Bununla beraber, bir ülkeyi ve devleti-
ni derinden sarsan böyle tahrip edici bir 
olayda bile, ekonomideki ve mali piyasa-
lardaki bu çaplı etkiler normaldir. Türkiye 
ekonomisine, kurumlarına, siyasi istikra-
ra, güçlü hükümete, ekonomideki başarı-
lara, halkımızın duyduğu güven, seçilmiş 
millî iradeden yana olan tavrı ve desteği, 
daha henüz üç hafta geçmiş olmasına 
rağmen mali piyasaları istikrara kavuş-
turmuştur. Başta Standard and Poors’un 
kredi notu düşürmesi, Batılı hükümetle-
rin darbe girişimi ve darbecileri destekle-
diği tezini güçlendirmektedir. Bu akba-
bavari tutumları, Türkiye’ye, halkımıza 
ve ülkemiz ekonomisine, demokrasiye 
haksızlıktır. Tam tersine demokrasiyi, se-

çilmiş yönetimi, millî iradeyi kahramanca 
savunmuş aziz halkımızın, Türkiye’nin, 
ülkemiz ekonomisinin direnişine saygı 
ve destek anlamında, Türkiye ekonomisi 
için bir not artırımı yapmaları gerekirdi.
Halkımız Türkiye ekonomisine, ekonomi 

yönetimine, Türk lirasına güven duymaya 
devam etsinler. Yeni Türkiye’de, demok-
ratik siyaseti, ekonomisi, kurumları ve 
milletiyle ülkemiz, aydınlık yarınlara yüce 
Allah’ın inayeti ve yardımıyla inşallah ula-
şacaktır.
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OLİMPA

ALIŞVERİŞ 
MERKEZİNDEN 

ÇOK DAHA 
FAZLASI:

RÖPORTAJ: AYŞE NUR AZCA

Olimpa AVM, bölgesel bir alışveriş merkezi olmanın çok
daha ötesinde Başakşehir halkının yaşam alanı haline geldi.
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Olimpa AVM, 11 bin kiralanabilir kapalı alana 
sahip. 86 mağaza mevcut. Yedi salonuyla sineması, 
çocuk oyun alanı, fitness salonu ve iki katlı 
otoparka bulunuyor. Ayrıca Başakşehir’in her 
yerine giden servis araçları mevcut.

İ
stanbul’un parlayan yıldızı Başakşehir’de 
bulunan Olimpa Alışveriş Merkezi(AVM) 
hakkında Yönetici Ayhan Bircins ile keyifli 
bir söyleşi gerçekleştirdik. 

Türkiye’nin ilk “Bölgesel Alışveriş 
Merkezi” olma özelliğini taşıyan Olim-
pa AVM’nin konumu ve özellikleri 
hakkında bilgi verir misiniz?
İstanbul’un yükselen değeri olan Başakşehir’de yer 
alan Olimpa AVM, konumu itibarıyla önem arz 
ediyor. 3. Köprü ve Kanal İstanbul projelerinin 
yanı sıra 3. Havalimanına olan yakınlığından do-
layı da büyük bir avantaja sahip. Bu bölgeye bü-
yük yatırımlar yapılıyor. Olimpa AVM, üç sene 
süren inşaat çalışmalarından sonra hizmete girdi. 
Bölgesel bir alışveriş merkezi olmanın çok daha 
ötesinde yer alan Olimpa AVM, Başakşehir halkı-
nın yaşam alanı haline geldi diyebiliriz.

Metropol bir şehir olan İstanbul’da bir-
çok AVM var. Peki, siz Olimpa AVM’yi 
farklı kılmak için ne gibi etkinliklere 
yer veriyorsunuz?
Olimpa, bölgesel bir alışveriş merkezi onun için 
hiçbir AVM’yi kendimize rakip olarak görmüyo-
ruz. Lakin her alışveriş merkezinin olmazsa olmaz 
etkinlikleri vardır. Olimpa AVM’de açıldığı gün-
den bugüne kadar birçok etkinliğe yer verdik. Her 
ay mutlaka bir konserimiz oluyor, bugüne kadar 
48 konser verdik. Sergilere çok önem veriyoruz; 
İSMEK kurslarındaki bayanların yapmış olduğu 
el emeği göz nuru çalışmalar bizim için çok de-
ğerli, onların sergileri Olimpa AVM bünyesinde 
gerçekleşiyor. Perşembe günleri bayan girişimciler 
için oluşturduğumuz bir sergi mevcut, bu sergide 

bayanlara kendi ürettiklerini satma imkânı sunu-
yoruz. Hiçbir bedel almadan bayan girişimcilere 
destek veriyoruz. Düzenli olarak her ay bir sergi 
yapmaya gayret gösteriyoruz. Bizim en çok önem 
verdiğimiz konu çocukların mutlu ve verimli va-
kit geçirmesidir. Düzenlediğimiz etkinlikler de 
çocuklar için çeşitlilik gösteriyor; özellikle hafta 
sonları balon oyunları, kukla gösterileri, tiyatrolar, 
çocuk yarışmaları gerçekleştiriyoruz. AVM’mizin 
gelenekleştirdiği çarşamba pazarı etkinliğimiz var. 
Âdeta bir panayır havasında her mağaza ürünlerini 
dışarıda teşhir ediyor. Böylece çarşamba gününden 
hafta sonu yoğunluğuna girmiş oluyoruz ayrıca 
hafta içinde bir hareketlilik meydana geliyor. 

Yönetici olarak Olimpa AVM’yi ileriye 
dönük olarak nasıl bir konumda düşü-
nüyorsunuz?
Olimpa AVM açılmadan önce fizibilite çalışmaları 
yapılırken günlük ortalama 6-7 bin kişi olarak he-
saplanarak açıldı şu an bu sayı günlük 11 bin kişi. 
Beş sene sonra bu sayı 15 bin olacaktır. Bugünkü 
durumundan çok daha iyi yerlere gelecektir Olim-
pa AVM.

AVM yöneticiliği için neler söyleyecek-
siniz?
Her şeyden önce çok keyifli bir iş, bana göre alış-
veriş merkezleri ayrı bir ülke gibi. Haftanın 7 günü 
12 saat süresince sürekli faaliyette olan bir kurum. 
Yönetici olarak ben her mağazayı ayrı ayrı bireyler 
ve yönetilmesi gereken kurumlar olarak görüyo-
rum.  Burada çok yoğun bir mesaimiz var sadece 
bayramların ilk günü saat 13.00’e kadar kapalıyız. 
Böyle yoğun mesaide çalışan bir yerin yöneticisi ol-
mak hem zor hem de çok keyifli.
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FAİZ – TASARRUF

Faiz hassasiyeti olan sermaye sahiplerinin gelirlerinin bir kıs-
mını tasarruf olarak ayırdıkları takdirde İslami açıdan güvenle 
tutabilecekleri bir bankacılık sistemi henüz Türkiye’de mevcut 

değildir.

TÜRKİYE İÇİN

PARADOKSU  ÜZERİNDEN
ALTERNATİF EKONOMİK

MODEL ARAYIŞLARI

YAZI: DR. M. LEVENT YILMAZ
STRATEJIK DÜŞÜNCE ENSTITÜSÜ
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T
ürkiye ekonomisinin uzun süre-
den bu tarafa en çok tartışılan 
ekonomik meselelerinin başın-
da enflasyon, cari açık ve top-

lam tasarrufların düşüklüğü konusu geli-
yor. Bu konulardan cari açık ve enflasyon 
tartışması bugüne kadar hemen hemen 
her boyutu ile tartışıldı. Ancak toplam ta-
sarrufların düşüklüğü mevzusu hem yete-
ri kadar ele alınmadı hem de Türkiye’nin 
kendine has dinamikleri göz ardı edilerek 
incelenmeye çalışıldı. Bu noktada toplam 
tasarrufların düşüklüğü konusunda  ikti-
sat biliminin yaygın yaklaşımının yerine 
Türkiye’de yaşayan insanların hassasiyet-
lerinin ön planda tutulduğu bir yaklaşıma 
ihtiyaç olduğunu ifade ederek başlamak 
yerinde olacaktır. Ancak öncelikle tasar-
ruf konusu ve Türkiye’deki seyrini ele 
alarak kısa da olsa bir bilgilendirme yap-
makta fayda var. 
	
En basit tanımla gelirin harcanmayan 
kısmını tasarruf olarak adlandırıyoruz. 
O hâlde gelirdeki artışın tasarruflarda da 
artış meydana getirmesi beklenen sonuç-
lardan birisidir. Bu bağlamda çalışma ya-
pan iktisatçıların [Keynes (1936), Fried-
man (1957) ile Brumberg ve Modigliani 
(1954)] üzerinde durduğu ve belki de 
çalışmalarının çıkış noktasını oluşturan 
“gelir” kavramına yönelik çıkarımları 
genellikle şu şekilde sonuçlanmaktadır: 
Gelirin artış hızındaki artış tasarrufları 
artırıcı etkide bulunur ve ekonomik bü-
yüme ne kadar artarsa toplam tasarruf da 
o kadar artar. 

Bireylerin elde ettikleri gelirlerinin bir 

kısmı ile hayati ihtiyaçlarını (hayatta kal-
ma, sağlık, yiyecek, barınma vb.) karşıla-
yacağı aşikar. Ancak esas konu bu temel 
ihtiyaçları karşıladıktan sonra ellerinde 
kalan artık miktarı ne yapacaklarıdır. İk-
tisadın “rasyonel insanı”ndan beklenen 
davranış kalan miktarı tasarruf etmesi 
yönündedir. Fakat çoğu zaman bu durum 
teoride olduğu gibi gelişmez ve bireylerin 
gelirlerinin tamamını tüketime aktardı-
ğı ve hatta tüketim için gelecek döneme 
borçlandıkları görülür. Konunun bu nok-
tasına çözüm üretmek isteyen iktisatçılar 
ortaya hemen faiz kozunu koymaktadır. 
Teoriye göre, piyasa faiz oranları arttıkça 
toplam tasarrufların da artması gerekir. 
Eğer teori tam anlamıyla işleseydi belki 
de bu yazıya da gerek kalmayabilirdi an-
cak ne yazık ki teorinin mükemmelliği 
pratikteki eksiklikleri örtmeye yetmiyor. 

Grafik 1. Yurt İçi Tasarrufların 
GSYİH’daki Payı (%)

Türkiye için 
artık İslami 
hassasiyetleri 
göz önüne alan 
bir bankacılık 
sistemini 
tartışmanın 
zamanı çoktan 
gelmiştir.
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Sizleri konunun teorik detayları ile sık-
madan sömürgecilik sermayesi olmayan 
ve uzun süre Duyunu Umumiye ve IMF 
sarmalından kurtulmak için bedel ödeyen 
Türkiye’nin toplam tasarruflardaki seyri-
ne bakalım.
	
Grafik1’de Türkiye’nin 1990-2013 yılları 
arasındaki toplam tasarrufların Gayri Safi 
Yurt İçi Hasıla’ya (GSYİH) oranını gös-
teriyor. 

Grafik incelendiğinde yıllar itibarıyla Tür-
kiye’nin toplam tasarruflarının GSYİH’ya 
olan oranının giderek düştüğü gözlem-
lenmektedir. 1990’lı yılların başında yüz-
de 25’lere kadar çıkan oran 2013 yılında 
yüzde 12,6 olarak gerçekleşmiştir. Dahası, 
2002 sonrası dönemde Türkiye’nin rekor 
büyüme hızları da teorinin tersine toplam 
tasarrufların artmasını sağlayamamıştır. 
Peki, toplam tasarrufların bu düşüşünün 
nedenleri ne olabilir? Acaba mevduat fa-
izleri bireylerin tüketim yapmak yerine 
tasarruf yapmasını önleyecek kadar düşük 
müydü? Bu soruya cevap alabilmek için 
Grafik 2’ye göz atmakta fayda var. 

Yukarıdaki grafik Türkiye’nin mevdu-
at faiz oranları ile toplam tasarrufları-
nın seyrini göstermektedir. Görüldüğü 
üzere mevduat faizlerinin yüzde 90’lara 
yakın gerçekleştiği 1994’te toplam tasar-
rufların GSYİH’ya oranı yüzde 24,9 ve 
mevduat faizlerinin yüzde 16,4 olduğu 
2013 yılında 12,6 olarak gerçekleşmiştir. 
Her ne kadar aralarında doğrusal bir iliş-

ki olduğu söylenebilse de oransal olarak 
mevcut durumu açıklamak pek mümkün 
görünmemektedir. Ayrıca son gerçekle-
şen rakamların içinde devletin yüzde 25 
oranında prim desteği verdiği BES yani 
Bireysel Emeklilik Sistemi’nin  de katkısı 
olduğu göz ardı edilmemelidir. Hatta şu 
anda TCMB’nin uyguladığı faiz oranının 
piyasanın üzerinde olduğu de göz önüne 
alınırsa, toplam tasarrufların daha yüksek 
bir seviyede gerçekleşmiş olması gerekir-
di. Bu noktada sorulması gereken bir soru 
var: Acaba sorun faiz oranının düşük ol-
ması mı yoksa bizzat faizin kendisi mi?

Esasen Türkiye ekonomisinin önümüz-
deki dönemde cevaplaması gereken en 
önemli soru da budur. Zira faiz hassasi-
yeti olan sermaye sahiplerinin gelirlerinin 
bir kısmını tasarruf olarak ayırdıkları tak-
dirde İslami açıdan güvenle tutabilecek-
leri bir bankacılık sistemi henüz Türki-
ye’de mevcut değildir. Bir dönem İslami 
holdinglerin açtığı derin yaraya merhem 
olmaya yetmeyen katılım bankacılığı da 
bu noktadaki ihtiyacı karşılayamamak-
tadır. Sermaye sahipleri ellerindeki artık 
miktarı ve/veya gelecekteki alacaklarını 
genellikle hemen yeni yatırımlara dönüş-
türmekte ya da inşaat sektörü gibi görece 

Türkiye’de faiz hassasiyeti olan ve 
elde ettiği gelirleri bankada tutmak 
istemeyen önemli büyüklükte bir 
sermaye sahibi vardır.

KAPAK KONUSU
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olarak daha kârlı ancak tecrübelerinin az 
olduğu alanlara kaydırmaktadır. Bu du-
rum hem sermaye birikimi engellemekte 
hem de mevcut sermayeyi de riske atmak-
tadır. O hâlde Türkiye için artık İslami 
hassasiyetleri göz önüne alan bir banka-
cılık sistemini tartışmanın zamanı çoktan 
gelmiştir. 
Bu noktada bazı konuları açıklamakta 
fayda var. Belki de son dönemin en çok 
övgüyü hak edenleri Anadolu’da oldukça 

çetin şartlarda rekabet eden KOBİ’leridir.  
Dolayısıyla bahsettiğimiz konuyu sade-
ce İstanbul ve çevresindeki iller bazında 
değerlendirmek bu yazıyı okuyanlar için 
oldukça yanıltıcı olacaktır. Unutulma-
malıdır ki, Anadolu’da oldukça önemli 
miktarda değer üreten bir sanayi ve tica-
ret hayatı vardır. Konu bu bakımdan ele 
alındığında faiz hassasiyeti olan kesime 
yönelik yeni finansal enstrümanlar geliş-
tirilmesinin gerekliliği daha net anlaşıla-

Faiz hassasiyeti 
olan kesime 
yönelik yeni 
finansal 
enstrümanlar 
geliştirilmesinin 
gerekliliği daha 
net anlaşılacaktır.

KAPAK KONUSU
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caktır. Üretim ve girişim için desteğe ih-
tiyaç duyan kesim ile elde ettiği kazançlar 
için kendi hassasiyetleri çerçevesinde bir 
bankacılık sistemi bulamayan kesime yö-
nelik bir model geliştirilmesi gerçeğinin 
anlaşılması son derece önemlidir. Daha-
sı ve belki de en üzücü olanı, dünyadaki 
faiz hassasiyeti olan sermayeye göz diken 
Londra’nın bu açığı görüp geliştirdiği ve 
kullandığı İslami Tahvilleri (SUKUK) 
Türkiye’de henüz yeni yeni duymaktadır. 
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Grafik 2. Türkiye’nin Mevduat 
Faiz Oranı ve Yurt İçi

Tasarruflarının GSYİH’ya Oranı

Kaynak: Kalkınma Bankası ve TCMB 
verileri kullanılarak hazırlanmıştır.

Mevduat Faizi

Yurtiçi Tasarruf Oranı

Unutulmamalıdır ki, Türkiye’de faiz has-
sasiyeti olan ve elde ettiği gelirleri banka-
da tutmak istemeyen önemli büyüklükte 
bir sermaye sahibi vardır. Büyümek veya 
girişimde bulunmak isteyen ancak faizli 
sistemden dolayı sermayeye ulaşamayan 
kesimi de buraya dâhil edersek, Türki-
ye’nin dünyaya entegre olmuş mevcut 
sistemine ilave olarak faizsiz enstrüman-
ları da hızlı bir şekilde hayata geçirmesi 
gerçeği daha iyi anlaşılacaktır. 

Anadolu’da oldukça önemli miktarda 
değer üreten bir sanayi ve ticaret hayatı 
vardır.
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DEĞERLENDİRME

FuzulEv sistemi, vatandaşlarımızın küçük 
tasarruflarını biriktirerek hayallerini 

kurdukları eve sahip olmalarını 
sağlamaktadır.

FUZULEV
Tasarrufa Dayalı

Faizsiz Finans Sistemi ve

YAZI: AYDIN ÖZKAN
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DEĞERLENDİRME

Kira Destekli Sistem: Bu 
sistemde müşterilerimiz kendi 
bütçelerine göre belirledikleri 
konut fiyatını, yine kendi öde-
me güçlerine göre (40 – 60 – 80 

– 100 ve 120 ay) alternatiflerden birisini 
seçip sisteme dâhil olabilirler. Müşteri-
lerimiz isterlerse hiç peşinat vermeden 
sadece hizmet ( organizasyon ) bedelini 
ve birinci taksitini ödeyerek katılabilir-
ler. Evlerini ilk aydan alma olasılıkları da 
vardır. Ama en geç girmiş olduğu taksitin 
yarısında evlerini almış olurlar. Vadeleri-
nin sonuna kadar beklemezler. Konutunu 
teslim almayan müşterilerimiz aldıkları 
kira desteği sayesinde taksitlerini azalarak 
öderler. Konutunu erken alanlarda, kira-
dan kurtuldukları için taksitlerini belli bir 
artış yaparak taksitleri sabitlenir ve vade 
sonuna kadar eşit ödeme yaparlar.

1

4Ara Ödemeli Sistem: 
Bu sisteme müşterilerimiz 
peşinatlı veya peşinatsızda 
girebilirler. Kişiler tamamen 
kendi belirledikleri ayda ve 

tutarda ara ödeme yaparlar. Bu yapmış 
oldukları ara ödeme taksitlerinin düşük 
olmasını sağlar. Ara ödeme tarihi teslim 
tarihinden önce olur ise teslimatı vade 
ortasında ara ödeme oranına göre öne 
alır. Ödemeler baştan belirlediği şekilde 
tamamen sabittir.

2Vade Ortası Sistem: Bu 
sistemde yine müşterilerimiz 
kendi belirledikleri konut 
bedelini, yine kendilerinin 
belirleyecekleri (11 ile 121) 

ay taksit seçeneklerinden birisini seçip 
ödemeye başlarlar. İlk ay hizmet (orga-
nizasyon ) bedelini ve birinci taksitini 
ödeyerek ve birinci taksitini öderler. Ko-
nutunu taksit sayısının yarısında alırlar. 
Taksitleri tamamen sabittir.

3Peşinatlı Erken Teslim 
Sistemi: Müşterilerimiz 
önceden yapmış oldukları 
tasarruflarını, birikimlerini 
peşinat olarak verip avantaj-

larından faydalanmak istedikleri sistem-
dir. Bu vermiş oldukları peşinat tutarı 
konutlarını erken almalarını ve taksit-
lerinin düşük olmasını sağlamaktadır. 
Müşterilerimiz ilk ay peşinat ve hizmet 
(organizasyon) bedelini vererek sisteme 
dâhil olurlar.

+++
Türkiye’nin herhangi yerinden istediğiniz evi alabilirsiniz.

+++
Taksitlerin tamamı vade farksız ve faizsizdir.

+++
Kendi imkânlarınızla yapmaya çalıştığınız birikim sonucu almayı düşündü-

ğünüz evi FuzulEv ile daha erken almış olursunuz.
+++

Teslimattan önce almayı düşündüğünüz evin değerinde veya taksitlerinde 
değişiklik yapabilirsiniz.

+++
Taksit ödemelerinde sıkıntı yaşarsanız, geçici olarak taksit dondurma işlemi 
yapabilirsiniz. Durumunuz rahatlayınca tekrar ödemeye başlayabilirsiniz.

+++
Ödeme sıkıntınızı dondurma işlemi ile aşamadığınız zorunlu hâllerde, sis-
temden ayrılabilirsiniz. Ödemiş olduğunuz toplam tutarı organizasyon üc-

reti hariç geri alabilirsiniz. 
+++

Çekilişli gruplarda, noter huzurunda yapılan çekilişle ilk ayda ev sahibi olup 
taksitlerinizi öderken kendi evinizde oturmanın rahatlığını yaşayabilirsiniz.

T
ürkiye, 2001 yılında yaşadığı 
finansal kriz sonrasında önem-
li yapısal reformları başarı ile 
hayata geçirerek makroekono-

mik istikrarı sağlama yolunda önemli 
adımlar atmıştır. Ancak ekonomik bü-
yümenin sürdürebilmesi hâlâ daha en 
önemli sorunlardan biri olarak karşımıza 
çıkmaktadır. Sürdürülebilir ekonominin 
ve büyümenin önündeki engellerin ba-
şında yetersiz tasarruf oranları gelmek-
tedir. 2001 yılından itibaren tasarruf 
oranlarımızda sürekli düşüş görülmüş, 
nihayetinde yüksek tasarruf açığı cari 
işlemler dengesinde bozulma meydana 
gelmiştir. Ne yazık ki bu istikrar tasar-
rufa aynı oranda yansımamıştır. Türki-
ye’nin geçmişte deneyimlediği olumsuz 
zorunlu tasarruf uygulamalarına rağmen 
iyi tasarlanmış ve etkin idare edilen yeni 
planlar, hane halkı tasarruflarının mali 
sisteme kazandırılmasını sağlayabilir.
Bilindiği gibi gelişmekte olan ülkelerde-
ki tasarruf oranları yüzde 30 civarınday-

ken, bu oran ülkemizde yüzde 15 sevi-
yelerinde. Dolayısı ile tasarruf oranımız 
çok düşük bir seviyede. Bununla ilgili 
bazı çalışmalar yapılıyor; BES, çeyiz he-
sabı, konut hesabı gibi uygulamalar bun-
lardan bazıları. Bu tür sistemler bankalar 
aracılığı ile yapıldığı için faize dayalı sis-
temlerdir. 
Faizsiz tasarruf ve yardımlaşma modelini 
ön plana almış FuzulEv sistemi ise bun-
lara alternatif oluşturmaktadır. Bu sistem 
vatandaşlarımızın küçük tasarruflarını 
biriktirerek hayallerini kurdukları evin 
sahibi olmalarını sağlamaktadır. Ömür 
boyu kiracılık düşüncesinden nasıl kur-
tulacaklarının yolunu göstermektedir. 
Küçük birikimler ile de olsa, ailesine ya-
tırım yapmanın zevkini tattırmaktadır.
FuzulEvin temelinde yardımlaşma olan 
sistemi, ev almak için bir araya gelerek 
grup oluşturan kişilerin, birbirlerine des-
tek olarak; faizsiz, vade farksız ev sahibi 
olmasını sağlar. Bu sistemde 4 adet öde-
me alternatifi bulunmaktadır.

FuzulEvin Avantajları:
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1,5 milyon metrekarelik alanıyla 
Başakşehir’in onda biri büyüklüğe 
sahip olan bölgede TOKİ’nin 
girişimiyle önce Kayaşehir 
kuruldu.

3. İSTANBUL
Hoş Geldin

YAZI: MEHMET CANITATLI

S
on beş yılda İstanbul’un en çok 
yatırımcı çeken ilçelerinden 
olan Başakşehir’deki deği-
şim baş döndürücü hızla 

devam ediyor. Merkezinde arsa 
kalmayan ilçenin en bakir bölge-
lerinden Kayabaşı, Emlak Konut 
GYO’nun art arda düzenlediği iha-
lelerle artık modern bir şehre dönü-
şüyor. -Üstelik vatandaştan da rağbet 
görerek.-Eski adı Aya Yorgi olan Kayaba-
şı, Sazlıdere Barajı’na komşu konumda. 
1920’lere kadar Ermeni ve Rumların ya-
şadığı köyde, Rum ve Ermeni kiliselerinin 
kalıntıları bulunuyor. Bir dönem Bakır-
köy’e bağlı olan Kayabaşı, önce Küçük-
çekmece’ye ardından da Başakşehir’e bağ-
lanmış. 1,5 milyon metrekarelik alanıyla 
Başakşehir’in onda biri büyüklüğe sahip 
olan bölgede  TOKİ’nin girişimiyle önce 
Kayaşehir kuruldu.  Ardından etap etap 

DOSYA KONUSU
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büyüyen dev bir şehre dönüşüm başladı. 
Emlak Konut GYO’nun markalı projeleri 
bölgeye taşımasıyla popüler olan Kayaşe-
hir, İstanbul’un yakın geleceğinde 39. ilçe 
olarak yerini alacaktır. Üçüncü havaalanı 
güzergâhı, biyomedikal AR-GE merkezi 
ve Bio-İstanbul projelerine ev sahipliği 
yapan Kayaşehir deyim yerindeyse altın 
şehre dönüşüyor. Sağlık vadisinin yanı 
sıra Kayabaşı’nın güneyinde inşa edilen 
Tema Park Başakşehir’i otobanın diğer 

ucunda yer alan Halkalı’ya inşa edilecek 
bir vadi aracılığı ile bağlayacaktır. Cum-
hurbaşkanı Recep Tayyip Erdoğan’ın 
“İstanbul Metropoliten” projesini açıkla-
masının ardından yatırımcıların akınına 
uğrayan bölgedeki arazilerin değeri kısa 
sürede iki hatta üçe katlandı. Metrekaresi 
bir dönem 250-300 lira olan araziler şim-
di minimum iki bin lira seviyesinde. 2B 
arazisi bulunmayan bölgede 11 bin dö-
nümlük hazine arazisi üzerinde TOKİ’ye 

1 milyonu geçen nüfusu barındıracak dev 
projeleri hayata geçirdi.  TOKİ, Kayaşe-
hir’i kurarken köylüden araziyi kat karşı-
lığı metrekaresi 390 liradan satın almıştı. 
Şimdi ise benzer arsalar bu rakamın nere-
deyse altı katı kadar değerli.  
Görünen o ki Kayabaşı’nda doyum nok-
tasına hâlâ ulaşılmış değil, fiyatlar sürekli 
yükseliyor. Açıklanan her bir yeni proje 
Kayabaşı bölgesine olan ilgiyi daha da 
artıracaktır. Emlak Konut GYO’nun kefil 

Başakşehir, Kayabaşı Emlak Konut 
GYO’nun art arda düzenlediği ihalelerle 

artık modern bir şehre dönüşüyor.

DOSYA KONUSU
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olduğu projelere olan ilgi fotoğrafı daha 
da net ortaya koymaktadır. Bölgedeki ar-
salar, gelecek yıl açılacak 3. Boğaz Köprü-
sü bağlantı yolları ile yapımı devam eden 
üçüncü havaalanı projesinin tamamlana-
cağı 2017 yılında şimdiki değerlerin en az 
2 -3 katı prim yapabilecek lokasyonların 
varlığı yatırımcıları daha da iştahlandıra-
caktır. Güneyde Ispartakule, güneybatıda 
Hadımköy, doğuda raylı sistemlerin kav-
şak noktaları ile yıldızı daha da parlaya-
cak olan Kayabaşı’nın Kanal İstanbul ile 
İstanbul’un baş tacı olacağını şimdiden 
söylemek yanlış olmaz sevgili emlak dost-
ları… Sonuçta iki yakalı İstanbul’a yeni 
bir İstanbul daha ekleniyor. Âdeta 3. İs-
tanbul doğuyor. Üstelik Başakşehir’i mer-
kezine alarak.

EMLAK ALTIN DEĞERİNDE
OLACAK

2014 yılında yüzde 5 civarında büyüyen 
gayrimenkul sektörü, 2015 yılında büyü-
mesini sürdürdü ve milyarlık bütçelerle 
dev ihalelere giren sektör oyuncuları kadar 
küçük yatırımları da umutlandırdı. Önce-
liği başını sokabilecek bir ev alma hayalin-
de olan vatandaşlar, emlakın gelecekte al-
tın gibi daha da değer kazanacağı yönünde 
hemfikir. Emlakta doğru ve kazançlı alışve-
rişin yolu nereden geçiyor, alım satımlarda 
nelere dikkat edilmeli, İstanbul’da en fazla 
kazandıracak bölgeler nereler? İşte sizlerin 
de merak ettiği soruları gayrimenkul uz-
manlarından da aldığım bilgiler doğrultu-
sunda cevaplandırıyorum.

Gayrimenkulde hangi dönemler 
alım zamanı değildir?
Gayrimenkulde yeni yıl başlangıçları ge-
nellikle fiyatların güncellendiği dönem-
lerdir. Tabii ki artık eskisi gibi dönemsel 
değişiklikler olmuyor çünkü arzın da 
rekabetin de yoğun olduğu bölgelerde 
firmalar, ellerindeki stokları eritmek için 
çok büyük kampanyalar yapıyor. Ama 
genelleme yaparak söylemek gerekirse 
yeni yıl başlangıcı gibi dönemler yıl sonu 
kampanyalarının sona erdiği dönemler 
olduğu için fiyatlar olağan seviyelerinden 
daha fazla olur.
 
Lansman öncesi ön talep topla-
ma süreçlerini takip ederek ko-
nut satın almak isteyenler hangi 
fırsatları beraberinde yakala-
yabiliyor?
Bu dönemleri yakalayan müşteriler, ön-
celikle fiyatta büyük bir avantaj sağlıyor. 
Ayrıca projenin pirim yapan konumlu 
bağımsız bölümlerini elde ediyor.

Lansmanlarda gündeme gelen 
projeye dönük prim yönlü de-
ğerlendirmeleri doğru buluyor 
musunuz?
Bu tarz alımlar alıcıya büyük avantaj 
sağlıyor elbette. Ancak öncelikle doğru 
projeye yatırım yapılması, konum, süreç, 
avantaj ve dezavantajları, alternatifleri 
gibi tüm detaylarıyla incelenmesi, özel-
likle de son dönemdeki gelişmeler nede-
niyle firmanın künyesine dikkat edilmesi 
gerekir.

İstanbul dışından mülk sahibi 
olmak isteyen ve nakdi bulu-
nanlar bu dönemde arsa mı, ko-
nut mu yoksa ticari alan mı satın 
almalı? 
İstanbul dışı yatırımlarda arsa en önemli 
yatırım aracıdır. Ancak elbette kısa vade-
de pirim yapacak, özellikle köprü ve kara 
yollarının bağlanacağı noktalarda yapıla-
cak arsa yatırımlarında pek çok bölge için 
istimlak gibi riskleri söz konusu olduğu 
için mutlaka bir gayrimenkul uzmanı ile 
hareket edilmesini tavsiye ediyorum. 
 
İstanbul içinden mülk satın al-
madan önce ilk beş kural ne ol-
malı? 
-Hangi amaçla mülk alımı yapıldığına 
bakılmalı. (Yatırım mı, ikamet mi, ticari 
mi, al-sat mı)?
-Nasıl bir alım süreci planlanıyor? (Peşin 
mi kredili mi?)

Güneyde Ispartakule, güneybatıda Hadımköy, 
doğuda raylı sistemlerin kavşak noktaları ile 
yıldızı daha da parlayacak olan Kayabaşı Kanal 
İstanbul ile İstanbul’un baş tacı olacaktır.

DOSYA KONUSU
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-Hedef olarak belirlenen bölgeyi seçme 
nedenleri ve gayrimenkulün sahip olduğu 
özelliklerin bölgedeki gideri.
-Bölgenin genel itibarıyla mevcut duru-
mu ve gelecekteki potansiyeli nedir?
-Ne kadar sürede kendini amorte eder? 
(Kira geliri ile orantılanmalı)
 
İkinci el piyasasında İstanbul’un 
hangi semtlerinde konut arzı 
yüksek?
Avrupa Yakası için Beylikdüzü, Halkalı, 
Esenyurt; Anadolu Yakası için Pendik 
(özellikle Kaynarca, Güzelyalı gibi B gru-
bu bölgeleri) ve Sancaktepe (Sarıgazi – 
Samandıra hattı) 
 
Kısa zamanda kâr elde edeceği 
düşüncesiyle konut satın alanla-
rın sıklıkla düştükleri belli başlı 
hatalar neler? 
Gayrimenkul uzmanı ile çalışmadan, sa-
dece kişisel öngörülerle yapılan yatırım-
lar, en çok kazanç sağlayacakları sektörde 
maalesef zarar ettikleri yatırımlar hâline 
de dönüşebilir. Bu nedenle mutlaka bir 
uzman desteği ile hareket etmeleri, bölge 
seçiminden o bölge içindeki lokasyona ve 
emlak türü seçimine, kredilendirme aşa-
masına kadar uzmanla hareket etmelerini 
tavsiye ediyoruz.
 
Sektör açısından “zorlu aylar 
kapıda” diyenler var. Sizin gö-
rüşünüz nedir?
Gayrimenkul sektörü 2014’ü de zirvede 
kapattı. Dönemlere göre hafif dalgalan-
malar her ekonominin doğal sonucudur. 
Dikkat ederseniz ne vergilerdeki artış ne 
de farklı gelişmeler gayrimenkul sektö-
ründe durağanlığa neden olmakta hatta 
bilakis alım gücünü tetiklemektedir. Dev-
letin sektörü desteklemeye devam etme 
nedeni de ekonomiyi sektörümüzün ateş-
lemesidir. Konut alıcılarının desteklen-
mesine ilişkin kararlar başta olmak üzere 
yeni paketlerle sektörün yüzde 8-10 ora-

nında büyüyeceğini öngörüyorum.
 
İstanbul için gelecek vadeden 
beş bölge ile yatırımcının sabırlı 
olması gereken bölgeleri sıralar 
mısınız?
Başakşehir – Kayaşehir - Bahçeşehir – 
Kartal – Halkalı - Arnavutköy ( Tayaka-
dın, Haraççı mevkileri) 
 
FAİZE GEÇİT VERMEYENLER 
HEM KAZANIYOR HEM KAZAN-
DIRIYOR 

Evde huzur olmazsa işte de huzur olmaz-
mış. Aynı şeyi ekonomiye uyarladığımız-
da, huzurun ilk bozulduğu sektörün gay-
rimenkul olduğunu söylemek mümkün. 
Konut üreten firmalar, geçen hafta konut 
kredi faizlerinde yaşanan artış ve piyasa-
daki belirsizliğe karşı tedbirlerini hemen 
aldı ve kampanyalar başlattı. Bugünlerde 
öne çıkan dört tercih var.
1- Firmalar, ilk adımda müşteriler için 

yüzde 1 seviyesinde olan psikolojik sınırı 
kendi iç finansmanları ile aşmaya çalışı-
yor. Ama bunu başaranların sayısı olduk-
ça az. 
2- Bankalarla anlaşıp faiz oranını bir süre 
de olsa sabitleme yoluna gidenler var.
3- Esnek ödeme planları yeniden günde-
me getirenlerin sayısı ise artıyor.
4- Senetli alım-satım tercihi üzerinde ça-
lışma yapan firmalar da var.
 
Seçeneklerle müşterilerini memnun etme 
yarışına katılanların sayısı günden güne 
arta dursun, FuzulEv müşterilerini yıllar-
dır faizsiz sistemle ev sahibi yapıyor.
 
İnşaat üreticisi kimliği ile de tanıdığımız 
ve bugüne kadar 4 bin aileyi Fuzul Yapı 
imzasıyla konut sahibi yapan Fuzul Aile-
si, faize karşı açtığı savaşla aynı fikre sahip 
olanların taleplerini karşılamaya devam 
ediyor. Fuzul, ilk günden beri faize geçit 
vermediği gibi müşterisine daima kazan-
dırmanın mutluluğunu yaşıyor.

İki yakalı İstanbul’a yeni bir İstanbul daha 
ekleniyor. Âdeta 3. İstanbul doğuyor. Üstelik 
Başakşehir’i merkezine alarak.

DOSYA KONUSU
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MÜŞTERI MUTLULUĞU,
Şirketin Geleceği Demektir

Fuzul Grubu, insanların geleceklerine yatırım yapmalarına 
imkân tanıyan bir kuruluş olarak değerlendiren Avukat Hasan 

Çatal ile Fuzul Gruba dair bir söyleşi gerçekleştirdik.

RÖPORTAJ: MERVE AY
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F
uzul Grupla tanışma 
hikâyenizden bahseder 
misiniz? Fuzul ailesine 
nasıl dâhil oldunuz?

İş hayatına atılmamın ardından geçen 
süre zarfında yaklaşık 15 şirketin hukuk 
müşavirliğini yaptım. 1991 yılında da 
araba edindirme kampanyaları düzen-
leyen Fuzul bünyesine dâhil oldum. O 
dönemde kendi arkadaşlarımız arasında 
kampanyalar düzenliyorduk. 15, 25, 35 
kişi arasında gerçekleştirdiğimiz çekilişle 
kişileri araç sahibi yapıyorduk. Daha son-
ra bu kampanyalara ilgi artınca aramıza 
100’lerce kişi dâhil oldu. Öyle ki bir ayda 
400 kişiyi araç sahibi yaptığımız günler 
oldu. Araçların mülkiyetini muhafazalı 
ya da hacizli olarak teslim ettiğimizden 
bu işlerin takibi ve sonuçlandırılması üze-
rine çalışıyorduk. Otomobilin insanlara 
ulaşmasını kolaylaştırmamızın ardından 
Fuzul, inşaat sektörüne girme kararı aldı. 
2000’li yılların başından 2016’ya geldiği-
miz de şirketimizin yaklaşık olarak 5 bin 
konutu direkt ya da dolaylı olarak müşte-
rilerine teslim ettiğini söyleyebiliriz.  Fu-
zul Grup, çalışmalarına ve yeni projeleri-
ne devam ediyor. 

Fuzul Grup gibi bir firmanın 
hukuk danışmanı olmakla ilgili 
neler söyleyeceksiniz? Çalışma-
larınızda nelere dikkat ediyor-
sunuz?
İlk olarak şunu söylemeliyim. Bütün 
organizasyonlarda bir hukuk biriminin 
mutlaka olması gerekiyor. Çünkü insanın 
yaşamanı devam ettirmek için nasıl gıda-
ya ya da hasta olduğunda doktora ihtiyacı 
varsa iş yaşamında da insanlarla olan iliş-
kileri için hukuka ihtiyacı vardır. Avuka-
tın görevi de kişinin yanlışa düşmemesini 
sağlamaktır. Ben de yapmış olduğum işte 
doğrunun mutlaka uygulanmasını, yan-
lışın da düzeltilmesini talep ederim. Bu 
konuda Fuzul Grup idarecileri bizlere 
hep arkadaş gibi davrandılar ve işimizi en 
iyi şekilde yapmamıza yardımcı oldular. 
Yanlış gördüğümüz noktaları düzelttiler. 
Durum böyle olunca da hukuki uyuş-
mazlıklar yaşanmadı. Yapılan hatalar dü-
zeltildiğinde başarının da devamı geliyor. 
Fuzul Grup olarak; sözleşmelerin uygun, 

Fuzul Grup olarak; 
sözleşmelerin 
uygun, teslimatın 
doğru olmasına ve 
müşteriye taahhüt 
ettiğimiz konuların 
gerçekleştirilmesine 
önem veriyoruz.

teslimatın doğru olmasına ve müşteriye 
taahhüt ettiğimiz konuların gerçekleştiril-
mesine önem veriyoruz.

Fuzul Grubun başarılı avuka-
tı olarak FuzulEv ve FuzulOto 
markalarını nasıl değerlendiri-
yorsunuz?
2000 yılından sonraki dönemde piya-
sada araç almak kolaylaştı. Ancak buna 
rağmen araç sahibi olmak isteyen kişiler, 
50 bin-100 bin gibi yüksek meblağda-
ki araçları alma şansına sahip değillerdi. 
Burada güvenilir bir firma olan FuzulOto 
devreye girdi. İnsanlar, araçlarını FuzulO-
todan alıyorlar. Daha sonra Fuzul Grup 
bünyesine FuzulEv dâhil oldu; ama ben 
FuzulOtoyu ilk göz ağrımız olarak görü-
yorum. FuzulOto, bugün Türkiye’nin he-
men hemen her yerinde 45 bin kişiye sıfır 
araç alma imkânı sunan bir şirket hâline 
geldi. Hayatında hiç araç sahibi olmamış 
birinin araba almasına imkân vermek 
mutluluk verici bir durum. 
Çok insanın mutlu olması, şirketin gele-
ceği demektir. FuzulOtodan araba almış 
olup daha sonra da FuzulEvden ev almak 
için bize başvuran kişiler oluyor. Bu bizim 
için mutluluk verici bir durum. Bizim sis-
temimiz insanların para biriktirmelerini 
sağlıyor. Özetle Fuzul Grup, insanların 
geleceklerine yatırım yapmalarını imkân 
tanıyor. 30 bin liradan 300 bin liraya 
kadar fiyat aralığında kampanyalarımız 
bulunuyor ve insanları kampanyalarımıza 
katılmaya davet ediyoruz. 

Müşteri memnuniyeti ile ilgili 
neler söyleyeceksiniz?
Bizim otomotivden inşaata geçtiğimiz 
1999 yılında deprem oldu. İnsanların in-
şaattan çekindiği böyle bir zamanda yani 
kötü bir dönemde bu sektöre adım atmış 
olduk.
Birçok sözleşmeyi deprem olmadan önce 
yaptığımızdan vazgeçme şansımız da 
yoktu. Bu duruma rağmen satışta hiçbir 
problem yaşamadık.
Evler, yapılmadan satıldı. Bu da müşteri-
lerimizin şirketimize olan memnuniyetini 
ve güvenini ortaya koymaktadır. Böyle bir 
grubun içinde bulunmaktan dolayı mem-
nuniyet duyuyorum.
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ŞEHİRLER VE YATIRIM
Küreselleşen

Bürokratik açıdan kalkan engeller, herkese dünyanın her 
yerinden gayrimenkul sahibi olabilme, yatırım yapabilme şansı 

veriyor.

G
ünümüz dünyasında, kimlik-
lerin, kültürlerin ve inançların 
iç içe geçtiği küresel şehirlerde 
yaşam, her gün zorlaşıyorken 

aynı zamanda barınma ihtiyacı gün geç-
tikçe bir lüks hâline geliyor. Gelişmiş ve 
gelişmekte olan ülkeler bazından baktığı-
mızda, ekonomik başkentler haline gelen 
şehirler arasında benzerlikler ve farklılık-
lar söz konusu. Gelişmiş ve gelişmekte 
olan ülkelerin ekonomik başkentlerine 
yapılan bütün sosyal alt yapı, üst yapı 
ulaşım ve daha birçok alanda yapılan ya-
tırımların beraberinde getirdiği en önemli 
değişiklik, gayrimenkul fiyatlarındaki ar-
tış ve metrekare başına kazanılan değer. 
Dünya genelinde şehirler, devletleri sü-
rükleyen lokomotifler haline gelmiş 
durumda ve yatırımcılar için dünya baş-
kentleri farklı açılardan avantajlar barın-
dırıyor.
Bürokratik açıdan kalkan engeller, her-
kesin neredeyse dünyanın her yerinden 
gayrimenkul sahibi olabilme, yatırım 
yapabilme şansı veriyor. Taşınmaz ya-
tırım, kaybedilmez bir değer ve sürekli 
kazanabilecek kısa ve uzun vadede en iyi 
yatırım modeli olarak görünmekte ancak 
bu yapılan yatırımlar ülkeler ve şehirler 
arası büyük değişiklikler göstermektedir. 
Gelişmiş ve gelişmekte olan aynı kıta üze-
rinde iki farklı ülkede, iki farklı ekono-
mik başkent ele alarak bu karşılaştırmayı 

daha da belirginleştirip, yatırım modelleri 
avantajları hakkında daha somut verilere 
ulaşabiliriz. 
Yatırım maliyetleri doyum seviyesine 
ulaşmış bölge ve şehirlerde yüksektir ve 
kazanç elde etmek, gelişmekte olan böl-
gelere nazaran hem daha zor hem daha 
düşük orandadır. 
Örneğin, Londra ve İstanbul’u ele alırsak 
Avrupa kıtasında yer alan iki lokomotif 
ekonomi başkenti, şehir ve yatırımcıya 
sunduğu avantajlar açısından kıyas tu-
tulabilir. Bir ortak noktada iki ülke için 
Arap yatırımcıların dünya üzerindeki 
gözde yatırım bölgelerinden olduğunu 
rahatlıkla söyleyebiliriz. Bu iki şehri göz 
önünde bulundurarak yatırım ve sağla-
yacağımız maksimum kazanç orantısını 
kurduğumuzda karşımıza çok bariz ve net 
bir tablo çıkmaktadır. 
Londra, İstanbul’a nazaran altyapı ve üst-
yapı gelişimini çok önceden tamamlamış, 
nüfus artışı stabil hâle gelmiş ve gelişmiş-
liğini neredeyse yüzde 90 seviyelerinde 
tamamlamıştır. 
İstanbul’a baktığımızda hızla genişleyen 
metro ağı, alt ve üstyapısı, mega pro-
jeleriyle gelişimini hızla sürdüren hem 
Avrupa hem de Asya kıtasında yer alan 
topraklarıyla doğal bir köprü vaziyetinde 
bulunan ve hâlâ gelişmekte, değer kazan-
makta olan ekonomi başkenti görüyoruz. 
Yatırım maliyetlerini aynı seviyede tuttu-
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Yatırım ve 
yaşam imkânını 
Başakşehir’de bir 
arada sunan Nevita 
International, Fuzul 
Grup güvencesi 
ile yabancı 
yatırımcılara üst 
düzey hizmet 
sunmakta ve 
uluslararası 
yatırımcıları 
Başakşehir’de 
yaşam yatırımı için 
beklemektedir.

ğumuzda İstanbul’un birçok Avrupa şeh-
rinden ve kıyas tuttuğumuz Londra’dan 
daha düşük seviyede. Yatırım yaptığınız 
gayrimenkulden beklediğiniz kazanç 
orantısına baktığımızda İstanbul ve özel-
likle Başakşehir bölgesi her geçen gün 
değer kazanan, mega projeler ile entegre, 
İstanbul’un yeni yaşam merkezi haline 
gelmektedir. 

Nevita
Fuzul Grup bünyesinde bulunan ve 2014 
yılında hizmet vermeye başlayan Nevita 
uluslararası yatırım şirketimiz yüzlerce 
yabancı yatırımcıya ev sahibi olma fırsa-
tını sunmuştur.
Nevita uluslararası gayrimenkul olarak, 
İstanbul ve özellikle Başakşehir bölgesini 
projelerimizle ve yatırımlarımızla hedef 
almış bulunmaktayız. Toplamda 120 
milyon Türk lirası yatırımı yurt dışından 
Türkiye’ye getirmiş ve 2017 yılı beklentisi 
olarak hedef minimum 70 milyon Türk 
lirası olarak belirlenmiştir. 2015 yılında 
yüzde 33 gayrimenkul değer artışı ile İs-
tanbul’da ilk sırada olan Başakşehir önü-
müzdeki yıllarda da artışını aynı ivme ile 
sürdürecektir.

Mega projeler ile her geçen gün enteg-
re hale gelen Başakşehir, lokalde gelişen 
projeler haricinde önemini her geçen gün 
arttırmaktadır. Yatırım için İstanbul’un 
en önemli bölgesi olan Başakşehir, gerek 
istatistikler gerekse gözle görülür gelişimi 
ve değişimi ile odak noktasına dönüşmek-
tedir. Yabancı yatırımcılar için Türkiye’ye 
istikrara güven kadar Başakşehir’in gözle 
görülen yükselişi yadsınamaz bir fırsat 
olarak değerlendirilmektedir. Bu neden-
le ülkemize yatırım yapmak için seçilen 
birinci nokta Başakşehir bölgesi seçilmek-
tedir. 
İstanbul özelinde baktığımızda gelişimi-
ni tamamlamış birçok bölgeye nazaran 
Başakşehir genişleyen metro ağı, Atatürk 
Havalimanı ve 3. Havalimanı ile orta-
sında bulunan konumu ile yaşanılabilir 
ayrıcalıklı bir bölge olma yolunda iler-
lemektedir. Nevita International Fuzul 
Grup güvencesi ile yabancı yatırımcılara 
en uygun ödeme modelleri ile her talebe 
göre arz oluşturmaktadır. Nevita, edindi-
ği “how to know” birikimini yurt dışında 
özellikle İngiltere ve Suudi Arabistan’da 
uygulamakta ve yatırım ortaklarıyla pay-
laşmaktadır.



Ya Hifa, biliyorum sen 
benim için bulunmaz 
bir nimetsin, ben ise 

senin için sadece 
mihnetim. Benim 

şükretmem gerek, 
senin ise sabretmen 

gerek!

ŞÜKREDENIN
SABREDENLE

hikâyesi

YAZI: SAMİ ÖZEY

Y
azımıza muazzez Peygambe-
rimiz Hz. Muhammed Mus-
tafa’nın (sav) güzel bir hadis-i 
şerifiyle başlayalım…

 “Bir kadınla sadece malı için evleneni, 
Mevla Teâlâ fakir eder. Güzelliği için evle-
nen güzelliğinden fayda görmez. Dini için 
evlenirse, o kadın erkeğe bereket olur.” 

Evet, bu hadisi paylaştıktan sonra gelelim 
yazımıza… 
Medine’nin kadınları hem güler yüzlü hem 
de güzel yüzlüdür. Ancak Hifa Hatun bir 
başka güzeldir ve bambaşka gülümser… 
Aynı zamanda oldukça da varlıklıdır. Öy-
lesine sıcakkanlı ve öylesine samimidir ki 
kadınlar onu canları kadar severler. Oğlu, 
ağabeyi ya da erkek kardeşi olanlar Hifa’yla 
akraba olmak isterler. Hele erkekler? Araya 
hatırlıları koyup, izdivaç teklif ederler.
Hifa Hatun’un methi hızla yayılır ve çok 
uzaklara gider. Pek çok erkek Hifa Ha-
tun’la evlenebilmek için âdeta can atar. He-

kimleri, tüccarları bırakın bir yana Necaşi 
gibi bir imparatorlar, vezirler, sultanlar bile 
sıraya girer. Taliplerin önü arkası kesilmez. 
Kimi ayaklarına halılar serer kimi mücev-
herler döker kimi ise köşklerinin anahtar-
larını önüne atar! Ama Hifa Hatun hiçbi-
rini kabul etmez. Hiçbirine dönüp bakmaz 
bile!  Çünkü o sadece Allah’ın rızasını diler.  
Hifa’nın hedefi, bir başka ifadeyle sabrede-
rek Rızayı İlahi’yi kazanmaktır.
Bir gün Efendimiz’in (sav) huzuruna çıkıp 
“Ey Allah’ın Resulü, beni cennete götüre-
cek bir şeyler öğretir misiniz bana.” der. 
Doğrusu o, Peygamber Efendimiz’in (sav) 
“gündüzleri oruç tut” ya da “geceleri na-
maz kıl” gibi bir tavsiyede bulunacağını 
sanır ama Fahri Kâinat Efendimiz, “Önce 
evlenmen lazım.” buyururlar. Sonra da de-
vam ederler; “Zira bununla dininin yarısı-
nı emniyete alırsın.” 
Hifa, büyük bir teslimiyetle boynunu bü-
ker ve “Siz kimi münasip görürseniz ben 
ona razıyım Ya Rasulullah.” der.
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O elbette ki sıradan bir hanım değildir ve 
onu nikâhına alacak erkeğin de “özel” bi-
risi olması gerekmektedir. Hz. Rasulullah 
(sav) her zaman olduğu gibi pratik bir çare 
bulur ve “Yarın sabah mescide ilk gelenle 
evlen.” buyurur. 
Bu teklifi duyan Hifa’nın talipleri de erken 
kalkmak için tedbirler düşünür, kendile-
rince hazırlık yaparlar.
Bu haberi Hazret-i Suheyb isimli sahabe 
de duyar ama pek dikkate almaz. Zira o 
fakir ve kimsesiz biridir. Gariptir, evi barkı 
da yoktur. Karnını bile zor doyurur. Kâh 
ağaç altlarına uzanır kâh mescit gölgelerine 
kıvrılır. Uzun boyuna rağmen oldukça da 
zayıftır. 
Ama işe bakın ki o gece Allahüteala bütün 
sahabelere derin bir uyku verir. Hifa Ha-
tun’un talipleri gözlerine çöken uyku ağır-
lığına yenik düşerler. Rasulullah Efendi-
miz (sav) her zamanki gibi imsak sökerken 
mescide gelir ve merakla mescide girecek 
ilk sahabeyi bekler.
Nitekim mescidin eşiğinde bir gölge belirir 
ve Hz.Süheyb içeri girer. Böylece Hifa’yla 
evlenmeye hak kazanan kişi, zayıf ve fakir 
hâliyle gariban Süheyb olmuştur. Rasulul-
lah Efendimiz(sav) namazdan sonra Hifa 
Hatun’u çağırtıp neticeyi bildirir. Hifa 
Hatun büyük bir teslimiyetle kabul eder. 
Âlemlerin Efendisi(sav) güzel bir hutbe 
okurlar ve nikâh akitlerini yaparlar. Sonra 
talihli sahabeye dönerler ve “Ey Süheyb, 
şimdi hanımına bir hediye al ve tut elinden 
evine götür.” buyururlar. 
Suheyb Radiyallahüan, ellerini çaresizlikle 
iki yana açar ve kemal-i edeple; “Ya Rasu-
lullah, benim ne bir dirhem gümüşüm ne 
de sığınacak evim var.” diye mırıldanır.
Bunu duyan Hifa Hatun kocasının boy-

nunu daha fazla büktürmez, ona içinde 
on bin dirhem gümüş olan süslü bir heybe 
gönderir ve “Filanca yerdeki köşkümü sana 
hediye ettim, Ya Süheyb” der! Peygamberi-
miz(sav) bu duruma çok hislenirler, onlara 
hayır dua ederler. Süheyb, o gün Medine 
sokaklarında dolanır durur, akşama doğru 
biraz da çekinerek konağa gider. Hifa Ha-
tun kocası Süheyb’i büyük bir nezaketle ve 
güler yüzle karşılar.  Süheyb kendisi için 
hazırlanan muhteşem sofradan ya bir ya 
iki hurma alır ve “Ya Hifa, biliyorum sen 
benim için bulunmaz bir nimetsin, ben ise 
senin için sadece mihnetim. Benim şük-
retmem gerek, senin ise sabretmen gerek! 
İster misin şu geceyi ibadet ve taatla geçire-
lim. Zira Efendimiz(sav) cennette yüksek 
bir çardak vardır, orada yalnız şükredenler-
le sabredenler oturur, buyurmuşlardı.” der.
Ardından tekrar sorar? Ne dersin Ya Hifa?
“Elbette senin söylediğin gibi yapalım.” 
der Hifa ve öyle de yaparlar. Seccadelerini 
gözyaşları ile ıslatır, kalplerini zikir ile ay-
dınlatırlar. 
Cebrail Aleyhisselam bu olup biteni Re-
sulullah Efendimiz’e (sav) anlatır ve onları 
Halik-i Zülcelâl’in cenneti ve cemaliyle 
müjdeler.
Ertesi sabah, namazdan sonra Efendimiz(-
sav), Suheyb’i yanlarına oturtur ve “Ey 
Süheyb, gece geçirdiğin hâli sen mi anla-
tırsın, ben mi anlatayım.” diye buyururlar. 
Süheyb gözlerini önüne indirir, zor duyu-
lan bir sesle “En iyisini,  en doğrusunu, Al-
lah’ın Rasulü bilir” cevabını verir. 
Efendimiz(sav) buyururlar,“Ne mutlu size, 
ikiniz de cennetliksiniz ve Allahuteala’yı 
görenlerden olacaksınız.” 
Bunun üzerine Hz.Süheyb derhal secdeye 
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kapanır ve gözyaşlarıyla yalvarır,
“Ey Allah’ım, sen ki beni mağfiret ettin, 
bari günahlara bulaşmadan canımı da al.”
Mevla Teâlâ kalpten yapılan bu yanık du-
ayı kabul eder ve Hz.Suheyb secdede vefat 
eder. 
Mescit de bulunanlar ağlarlar. Muhbir-i 
Sadık Efendimiz(sav) bunun üzerine “Size 
daha şaşılacak bir şey söyleyeyim mi?” diye 
buyururlar ve ardından devam ederler, “Şu 
anda Hifa’ da ruhunu Hakka teslim etti.”
Suheyb’le Hifa’nın namazlarını, Peygam-
ber Efendimiz(sav) kıldırırlar. Sahabe-i 
kiram ikisini Cennet’ül Baki’ye yan yana 
defnederler.  Başuçlarına da küçük bir 
tahta koyarlar. Birine, “Şükredenlerden 
Suheyb” yazarlar. Öbürüne ise “Sabreden-
lerden Hifa”. Mekânları elbette cennettir. 
Ruhlarına Fatiha.

Medine’nin kadınları hem güler yüzlü 
hem de güzel yüzlüdür. Hifa Hatun bir 
başka güzeldir ve bambaşka gülümser…



DARBE GİRİŞİMİ
Travmatik oldu

B
üyük acılar ve kayıplar yaşatan 
darbe girişimi, toplum psiko-
lojisini de yakından etkiledi 
ve ağır travmatik bir deneyim 

olarak her bir bireyin kişisel tarihine yazıl-
dı. Hem fiziksel hem de duygusal açıdan 
yaşanan bu travmatik süreç, bireylerin 
günlük yaşamının olağan tüm süreçleri-
ni etkilediği gibi iş hayatına da etki etti. 
Peki, travma nedir? Yaşanan olaylar birey-
leri nasıl etkiledi? Travmatik etki ile mü-
cadele için neler yapılabilir? 

26 Temmuz 2016, İstanbul
Geçtiğimiz günlerde yaşanan darbe gi-
rişimi, büyük acılara neden olduğu gibi 
her yaş grubundan pek çok kişi için de 
travmatik bir deneyim oldu. O gece ve 
takip eden günlerde yaşananların ardın-
dan bireyler; normalde korkmayacakları 
şeylerden tedirginlik duymaya, normalde 
sinirlenmeyecekleri şeylere daha kolay öf-

kelenmeye, sıradan ve küçük şeylere has-
sasiyet göstermeye başladılar.

Peki, travma nedir? Yaşanan olaylar birey-
lerde ne gibi semptomlara yol açtı? Birey-
ler nasıl etkilendi? Söz konusu travmatik 
etki ile mücadele için neler yapılabilir? 
DBE Davranış Bilimleri Enstitüsünden 
Uzman Klinik Psikolog Zeynep Zat, dar-
be girişimi sonrası yaşanan travmayı atlat-
manın yollarını şöyle açıklıyor: “Travma, 
illa ki kişinin hayati tehlikesi olarak an-
laşılmamalı.  Fiziksel bir tehlike olmak-
sızın yaşanan olaylara tanıklık etmek 
de kişinin bu gibi duygular ve bedensel 
güçlükler yaşamasına neden olabiliyor. 
Burada kriter kişinin yaşadığı duygusal 
deneyimdir. Her bireyin travmaya verdi-
ği tepki farklıdır. Bu noktada ‘doğru’ ya 
da ‘yanlış’ hissetme ve düşünme yoktur. 
Sadece anormal bir olaya verilen normal 
tepkiler vardır.” 

Travmanın bireylerde yarattığı duygusal 
ve fizyolojik etkilerden bahseden Zat, iş 
hayatına da bu etkilerin yansıdığını be-
lirtiyor: “Travmalar; kişide duygusal ve 
fizyolojik olarak şok, inkâr, inanamama, 
öfke, tedirginlik, huzursuzluk, üzüntü, 
umutsuzluk, çaresizlik, duygu durumu-
nun ani değişimi gibi davranışlar ortaya 
çıkarabilir. Fiziksel olarak bakıldığın-
da; uykusuzluk, kâbuslar, kolay tedirgin 
olma, ağrı, acı, yorgunluk, kas gerginliği 
yaşanabilir. Çalışanlar ise bu travmatik ya-
şantıdan sonra geçtiğimiz hafta çalışmaya 
devam ettiler. Oysa iş dünyası da darbe 
girişiminin yarattığı psikolojik travmanın 
etkisinde kaldı. Hem yaşanan olaylar hem 
de devam eden gelişmeler; konsantras-
yon güçlüğü, hafıza problemleri, bilgileri 
anlama ve hafızalarında tutma güçlüğü, 
basit hatalar yapma, çalışma arkadaşları 
ile gerginlik ve sebepsiz tedirginlik hissi 
yaşanmasına neden oldu.”

Uzman Klinik Psikolog Zeynep Zat, darbe girişimi sonrası yaşanan trav-
ma ile baş edebilmenin yollarını açıklıyor.
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Yaşanan travma ile baş edebilmenin yollarını
Zeynep Zat, şöyle sıralıyor…

PSİKOLOJİ

Çalışmak, yaşanan olaylardan önceki günlük rutine ve normal 
yaşantıya geri dönmek için yardımcı olabilir. Geçmişte yap-

makta olunan günlük işler yapılarak, bu işlerin normal olduğu 
ve kontrolde gittiği hissi daha sakin kalmaya yardımcı olabilir.

Travma, kişinin bedeninin doğal dengesi üzerinde bozucu et-
kiler yapar, aşırı uyarılma ve korku hâlinde kişiyi dondurur. Bu 
da sinir sisteminde “takılıp kalma, donma, hareket edememe” 
anlamına gelir. Dolayısı ile hareket etmek, egzersiz yapmak 
bu durumun ortadan kalkmasına yardımcı olabilir. Yapılan 
çalışmalar; yürümek, koşmak, yüzmek, basketbol oynamak ve 
dans etmek gibi ritmik hareketlerin beyinde meydana gelen 
bu hareketsizliğin açılmasında oldukça etkili olduğunu ortaya 
koyuyor. Bunu yaparken, ayakların yere vuruşuna odaklan-

mak, nefese ve hissedilen rüzgâra odaklanmak gerekiyor.

Çalışmaya devam etmeli

Hareket etmeli

Yaşanan olay ve etkilerinden bahsetmek is-
tenilmese de bireyler; çalışma saatleri arasın-
daki molalarda mutlaka çalışma arkadaşları 
ile bir araya gelmeli ya da sevdikleri kişiler 
aramalılar. Bu durum, etraftaki kişilerle daha 
yakın olabilmeyi sağlar ve rahatlama duygusu 
kazandırır. Bazı yaklaşımlar ise, yaşananların 
üzerinden geçmek beynimizin onu işleme-
sine yardımcı olduğunu söyler. Dolayısıyla 
yaşanan olayları konuşmak ve destek almak 
isteyen kişiler, kendilerini samimiyetle dinle-

yecek biri ile konuşabilirler.

İzole olmamalı

Çalışanlar, yaşadıkları stres ve kaygı ile baş 
etmekte güçlük çektiklerinde, günlük işleri 
yapmakta zorlandıklarında, travma reaksi-
yonları zaman içinde azalmadığında ya da 
uyku problemleri gibi durumlar yaşandı-
ğında travma alanında uzmanlaşmış profes-

yonellerden destek almalılar.

Alanında uzman 
kişilerden destek 

almalı
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SAĞLIK

AĞIZ VE DİŞ SAĞLIĞI
Genel Vücut Sağlığının Sigortasıdır

Diş ve dişeti hastalıkları bireyin toplum içerisinde sosyal 
konumunu menfi yönden etkiler.

YAZI: PROF. DR. MUZAFFER GÜLYURT

S
ağlığımızı tehdit eden birçok 
sistemik hastalığın ilk belirtisi-
ni ağız bölgesinde, diş ve dişeti 
üzerinde gösterir.  Bu sebeple 

hastalıkların teşhisinde de ağız bölgesi 
muayenesi önem arz eder. 
Dişlerde oluşan çürükler ve dişeti has-
talıkları sadece dişlerin kaybına sebep 
olmaz, aynı zamanda fonksiyon (çiğne-
me, konuşma gibi ) , estetik ve psikolo-
jik yönden de olumsuz sonuçlar ortaya 
çıkarır. Bireyin toplum içerisinde sosyal 
konumunu menfi yönden etkiler. Örne-
ğin, öğretmenlik mesleğini bırakarak top-
lumun karşısına çok fazla çıkmayacağı bir 
işi yapmayı tercih etmişlerdir. 
Dişlerde oluşan çürük, erken dönemde 
tespit edilerek tedavi edilmezse ilerler, diş 
kökünde apse oluşumuna sebep olur, eğer 
kronikleşirse tüm vücut üzerinde zararlı 
etkileri ortaya çıkar. Beyin bölgesinde, 
kalp kapakçığında, mide, böbrekler, ek-
lem bölgelerinde hastalıklara sebep olur. 

Bu tür hastalıkların ortaya çıkmaması için 
yapılması gereken en önemli iş koruyucu 

tedavidir. Dişlerin gelişimi doğum öncesi 
dönemde başladığı için koruyucu tedavi-
de o dönemden itibaren uygulanmalıdır. 
Anne adayları bu konuda bilinçli olmalı, 
beslenmesine önem vermeli ve alınması 
gerekli tedbirleri almada dikkatli dav-
ranmalıdır. Çocuk doğduktan sonrada 
diş gelişimi yakinen takip edilmeli, süt 
dişi ve kalıcı dişlerin bakım ve koruyucu 
tedbirleri alınmalıdır. Diş fırçalama alış-
kanlığı küçük yaşta oluşturulmalı, yete-
rince bilgili ve bilinçli hâle getirilmelidir. 
Diş fırçalamada amaç, diş ve dişetlerinin 
üzerinde biriken gıda artıklarının meka-
nik olarak uzaklaştırılmasıdır. Bu gıda 
birikintileri temizlenmediği takdirde ağız 
içinde bulunan bakteriler, “bakteri plağı” 
denilen bir kirlilik oluşturur ve asit üre-
terek dişlerin çürümesine ve dişeti iltiha-
bına sebep olurlar. Bakteri plakları, dişler 
ve dişetleri beraberce fırçalanarak temiz-
lenmelidir. 
 Burada önemli olan diş ve dişetleri üze-
rinde birikmiş plan bakteri plaklarının ve 
gıda artıklarının mekanik olarak temiz-
lenmesidir.

• Günde en az iki defa mutlaka dişleri-
mizi fırçalamalıyız. 

• Çocuklarımıza küçük yaştan itibaren 
diş fırçalama alışkanlığını kazandır-
malıyız. Çocukların süt dişlerinin de 
gerekli ise tedavilerini yaptırmalıyız. 
Nasıl olsa yerine kalıcı dişler gelecek 

diye çektirmemeliyiz.

• En az yılda bir defa diş hekimine 
kontrole gitmeliyiz. 

• Çürük varsa erken dönemde tedavi 
ettirilmeli, diş taşı temizliği yaptırmalı 
ve dişeti iltihaplanması varsa gerekli 

tedavi alınmalıdır. 

• Eksik dişler mutlaka tamamlanma-
lıdır ki çiğneme ve konuşma fonksi-

yonları eksiksiz yapılabilsin. Gıdaların 
sindirimi tam olabilsin.

Ağız ve diş sağlığı için 
yapılması gerekenler:



BAYRAM

KURBAN
BAYRAMI

K
urban Bayramı’nı İslam âlemi asırlar-
dır büyük bir özveri ile icra etmişlerdir. 
İslam dini insanlar için toplumu bir-
leştirici, bütünleştirici bazı ibadetler 

bahşetmiştir, zekât, hac ve kurban ibadeti mal ile 
yapılan ve sosyal olarak toplumu birleştiren iba-
detlerdendir. Terim anlamı olarak kurban, Allah’a 
yaklaşmak için kurban niyetiyle Kurban Bayra-
mı’nın ilk üç günü kesilen hayvanın adıdır.
Kurban Bayramı’nda kesilen kurbanın mal ile ya-
pılan bir ibadet olmasının yanında kurban etinin 
ihtiyacı olan yoksullara hediye edilmesi toplumsal 
yaşamı olumlu etkilemektedir.  Kurban Bayramı 
sosyal yönden toplumu bir arada tutarken zengin 
yoksul dengesini sağlamasının yanı sıra bireysel 
olarak da yararı vardır.
Kurban ibadeti sosyal yardımlaşma ve dayanış-
ma örneğinin en güzel şekilde verildiği ibadettir. 
Maddi durumu iyi olan Müslümanların Allah 

rızası için en güzel hayvanı keserek, kurban etini 
yoksul olan insanlarla paylaşmasıyla yapılan iba-
det, zilhicce ayının onuncu gününde başlar. Kur-
ban Bayramı dört gün boyunca kutlanır. Bayram 
namazının ardından başlayarak zilhicce ayının 12. 
gününe kurban ibadeti icra edilir. Kurban ibadeti 
Kur’an-ı Kerim’de şöyle belirtilmiştir, “Onların et-
leri ve kanları asla Allah’a ulaşmaz. Allah’a ulaşacak 
olan ancak, sizin takvanız (O’nun için yaptığınız, 
gösterişten uzak amel ve ibadet) dir.”
(Hac 22/36;37)
Hz. Peygamber, hadisinde de belirtiği üzere kur-
ban etinin üçe taksim edilip, bir bölümünün 
kurban kesmeyen yoksullara dağıtılmasını, bir bö-
lümünün akraba, tanıdık ve komşularla paylaşıl-
masını, bir bölümünün de eve ayrılmasını tavsiye 
etmiştir (Ebû Dâvûd, “Dahâyâ”, 10). 

Kurban Bayramınız Mübarek Olsun.
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Okulun ilk günleri çocukların, sınıfta 1-2 saat vakit 
geçirip evlerine dönmeleri, çocukların bu uyum 

sürecini kolay atlatmalarını sağlayacaktır.

OKULU SEVDIRMEK
Çocuklara

MÜMKÜN!
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A
naokulunda alınan eğitim, 
çocukların iletişim becerile-
rini ve yeteneklerini geliştir-
me açısından büyük önem 

taşıyor. Anaokulu seçiminde ve çocuklara 
okulu sevdirmede dikkat çekici noktala-
ra değinen Emsey Hospital’dan Psikiyatri 
Uzmanı Uzm. Dr. Orhan Karaca, konuy-
la ilgili görüşlerini paylaşıyor. 

Anne babaların anaokulu seçer-
ken dikkat etmesi gerekenler
Anne babalar anaokulu seçerken öncelikle 
öğretmenin sevecen, sıcakkanlı, anlayışlı, 
üretken, çalışkan, mesleğini seven, ada-
letli, alanında yeterli bilgiyi almış ve bu 
bilgiyi kullanabilme özellikleri olmasına 
dikkat etmelidir. Bunun yanı sıra yönetim 
ve fiziksel şartlar da önemlidir. Fiziksel 
şartlar çocuk odaklı olmalıdır. Tuvaletler, 
lavabolar, yemekhane çocukların rahat 
kullanabileceği malzemelerle donatılmış 
olmalı, temizlik kurallarına dikkat edilen 
bir kurum olduğu izlenimi edinilmelidir. 
Okul öncesi çocuğunun bakımına olduğu 
kadar, eğitimi ve öğretimi de önemlidir. 
Bu konuda, eğitim ortamı ve eğitim veren 
kişi öne çıkar. Çocuk, anaokulunda sevgi, 
şefkat ve anlayış çerçevesinde eğitilme-
lidir. Ulaşım kolaylığı da önemli unsur-
lardan biridir. Çocuğun okula gidiş geliş 
mesafesi çok olmamalı, çocuğun okuldan 
bu nedenle bıkmaması sağlanmalıdır.

Çocuk gelişimi için önemli olan 
kriterler
Çocuk gelişiminde sevgi, güven, paylaşım, 
empati, beceri, planlama, liderlik, vicdan 
duygusu büyük önem taşır. Bu faktörler 
ailede verilmeye başlanır ve okulda pekiş-
me sürecine girer. Çocuk gelişiminde aile 
ve okul iş birliği içinde olmalıdır. Anne ve 
baba başta olmak üzere, aile içi ilişkilerin 
de çocuk gelişiminde önemli yere sahip 
olduğu unutulmamalıdır. 

Okulu çocuklara sevdirmenin 
yolları
Çocuklar, öncelikle okulun nasıl bir yer 
olduğunu görmeli, olumsuz düşünceleri 
varsa bunlar giderilmeli, çocuğa uygun 
bir dille ve sabırla olumsuz düşünceleri-
nin yersiz olduğu anlatılmalıdır. Okulun 
ilk günleri, çocuk ve aile için zorluklar 
içerebilir. Ancak, ilk günlerin sabırla at-
latılabileceği unutulmamalıdır. Bu gün-
lerde çocuk anlaşılmaya çalışılmalı, ona 
destek olunmalıdır. Çocuktan ilk defa ay-
rılıyor olmanın oluşturduğu kaygı varsa, 
okul hakkındaki tereddütler çocuğa yan-

sıtılmamalıdır. Çocuğun okula gitmesi ve 
devam etmesi konusunda tutarlı olun-
malıdır. Okula başlamadan önce okula 
gideceği çocukla paylaşılmalı ve çocuk bu 
duruma alıştırılmalıdır. İlk zamanlar ço-
cukların okula gidip 1-2 saat vakit geçirip 
evlerine dönmeleri, çocukların bu uyum 
sürecini kolay atlatmalarını sağlayacaktır. 
Anneler de bu süre içinde bir müddet ço-
cuklarına eşlik edebilir. Çocukların farklı 
tepkiler verebileceği unutulmamalı ve 
anlayışlı olunmalıdır. Kimi zaman ayrılık 
kaygısı nedeniyle çocukta sıkıntı, korku, 
karın ağrısı, bulantı, heyecan, ağlama 
görülebilir. Bunun düzelebilmesi için, 
çocuğa ihtiyacı olan güvenin verilmesi 
gerekir. Çocuk, terk edileceği düşüncesi-
nin yersiz olduğunu, ebeveyninden aldığı 
destekle görmelidir. İlk günlerde çocuğun 
okuldan alınış saatlerine dikkat edilme-
li, kendisinin okula bırakıldığı veya terk 
edildiği korkusuna kapılmasına engel 

Çocuk gelişiminde 
aile ve okul iş birliği 
içinde olmalıdır.

olunmalıdır. Çocuğun okula gitmemek 
için gösterdiği bahanelere karşı sert bir 
tutum takınılmamalı ancak kararlı davra-
nılmalıdır. Çocuğun kaygılarının nedeni 
anlaşılmaya çalışılmalıdır.

İlkokul deneyimini yaşayacak 
çocuk kaç yaşında olmadır?
İlkokula başlayacak çocukların yaş ko-
nusundaki parametreleri belirlenirken, 
çocuğun fiziksel ve zihinsel süreçleri ayrı 
ayrı ele alınmalıdır. Fiziksel açıdan çocuk 
öz bakım, tuvalet ve yemek yeme ihtiya-
cını kendi başına giderebildiği, zihinsel ve 
ruhsal açıdan da kuralları kavrayıp uyabi-
leceği bir yaşta olmalıdır. Bu da genelde 
5-6 yaş civarıdır.
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GİYİLEBİLİR 
TEKNOLOJİ
ve Yeni Müşteri Deneyimi

YAZI: KAMIL MEHMET ÖZKAN

TEKNOLOJİ

Giydiğimiz kıyafetten su içtiğimiz bardağa kadar gündelik 
hayatta kullanılan tüm araç ve gereçler sahip oldukları çipler 
sayesinde ağa bağlanacak ve veri aktarımı yapacak.
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B
ilgisayarlar ve İnternet yakın-
da yok olacak. Hem her yerde 
hem de hiçbir yerde olacaklar. 
Nasıl mı? Tıpkı elektrik gibi, 

tıpkı kitaplar gibi sıradanlaşacaklar. Gün-
demimizden çıkıp duvarların arkasına, 
pamuk ipliklerin arasında kaybolacaklar. 
Bazısı sadece havadaki nem oranını öl-
çerken bazısının görevi terimizi devamlı 
olarak analiz ederek olası hastalıkları ön-
ceden tahmin etmek olacak. Giydiğimiz 
kıyafetten su içtiğimiz bardağa kadar 
gündelik hayatta kullanılan tüm araç ve 
gereçler sahip oldukları çipler sayesinde 
ağa bağlanacak ve veri aktarımı yapacak. 
Trafikte araçlar yoldaki diğer araçlarla 
iletişim kuracak, bu araçların birçoğu 
da içindeki yolcular güven içinde seya-
hat ederken bilgisayar tarafından kont-
rol ediliyor olacak. Tüm bu gelişmelerin 
hepsi uzak gelecekte değil, birçoğu şu an 
gerçekleşti bile. Markalar açısından bakıl-
dığında bu yeni dönemde müşterilerine 
yönelik daha önce hiç olmayan alanlarda 
veriler elde etme imkânı doğuyor. Büyük 
veri olarak adlandırdığımız bu veri yağ-
muru doğru analiz edilerek, daha önce ör-
nek üzerinden tahmin üzerine kurulu pek 
çok varsayımlar yerine artık gerçek müş-
terilerin anlık verileri ile şekillendirilebi-
lecek. Bir gıda markası müşterinin bugün 
rejimde olup olmadığını ve rejimine ne 
kadar uyduğu bilgisini doğru analiz edip 
o anki paylaşımlarından müşterisinin ruh 
hâline uygun bir ürün hakkında kampan-
ya düzenleyebilecek. Bir içecek firması 
spor sonrasında kişinin beğenilerini de 
değerlendirip anlık olarak bir ürününü 
önerip en yakın satın alacağı noktanın 
koordinatlarını da cep telefonuna gönde-

Otomobil 
firmaları bir 
yandan sürücüsüz 
araçlar için 
çalışmalarını 
başlatırken diğer 
yandan birbirleri 
ile iletişim kuran 
araçlar trafikte 
görülmeye 
başlandı.

riyor olacak. 
Tüketici açısından bakıldığında ise gizli-
lik ve kişisel mahremiyet kavramları çok 
daha önem kazanmaya başlıyor. Bugün 
pazarlama veya süreçleri kolaylaştırmak 
için yapılmış basit bir mobil uygulama ile 
bile müşterinin gün içindeki konumuna, 
nerede ne kadar vakit harcadığına, fotoğ-
raf galerisine, tüketim ve ödeme alışkan-
lıklarına, içinde bulunduğu ruh hâline, 
attığı adımdan yediği yemeğe kadar pek 
çok konuda veri toplanabiliyor. Yakın 
gelecekte bu kadar veri paylaşmaktan sı-
kılan tüketiciler arasında anonim hareket 
etme, hareketleri ortaya çıksa bile büyük 
çoğunluk bilgilerini bilinçli veya bilinçsiz 
şekilde paylaşmaktan şikâyetçi değil.
Günümüzde popüler olan akıllı saatler ile 
giyilebilir teknolojiler konusuna ısınmaya 
başlayan tüketici, yakın dönemde içine 
çip ve devreler entegre edilmiş kıyafetle-
ri de kullanmaya başladı. Otomobil fir-
maları bir yandan sürücüsüz araçlar için 
çalışmalarını başlatırken diğer yandan 
birbirleri ile iletişim kuran araçlar trafikte 
görülmeye başlandı. Cebimizdeki cihazlar 
barometre dâhil pek çok sensör içeriyor. 
Google özellikle sağlık alanında kullanıl-
ması planlanan akıllı lensler konusunda 
ilaç firmaları ile birlikte çalışmalarını sür-
dürüyor. Bundan sonraki adım ise çip ve 
sensör maliyetleri çok daha ucuzladığın-
da kullan-at ürünlere de entegre etmek. 
Tüm bu yaygınlaşma ve üretilen verinin 
bulutta toplanarak analiz edilmesi ile di-
jital devrim gerçekleşmiş ve hem tüketim 
ve de üretici tarafında çok farklı ilişki baş-
lamış olacak.
Hayatımıza yer alacak cihazlara kısaca gör 
atacak olursak;
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TEKNOLOJİ

Akıllı Saatler - Apple 
Watch
Sahip olduğu özellikle-
rin tamamı ve program 
geliştiricilerin bunları 
nasıl yorumlayacağı tam 
olarak ortaya çıkmamış 
olsa da Apple Watch yakın 
dönemde milyonlar kişinin 
kolunda tüm günlük 
hareketlerini ölçmede, tan-
siyonlarını devamlı olarak 
kontrol etmede yardımcı 
olmaya başlayacak. Sağlık 
alanında faaliyet gösteren 
firmalar için en önemli 
mecralardan biri olmaya 
aday. 

Akıllı Elbiseler - Om Signal  
OM Signal tasarladığı kıyafetler 
tüm aile bireylerinin sağlık du-
rumunu anlık olarak takip edip 
olası bir aksi durumda diğer aile 
bireylerine bir uygulama ile haber 
verebiliyor. Stresli bir toplantıda 
eşinizden rahatlatıcı bir mesaj 
veya ani sağlık sorunu duru-
munda acil servise cihazın haber 
vermesi gibi durumlarda çözüm 
sunuyor.

Akıllanan Araçlar - Volvo  
Volvo geliştirdiği sistem ile yakın 
gelecekte araçlar yolda karşılaştık-
ları bir problemi karşıdan gelmekte 
olan başka bir araca haber verebile-
cek. Yolda buzlanma varsa arkadan 
gelen aracı uyardığı gibi en yakın 
kar temizleme aracına da durumu 
ileterek anında aksiyon alınmasını 
sağlayacak. Aynı zamanda araçlar 
birbirleri ile iletişime geçerek kul-
lanıcılarının dikkatsizlikleri sonucu 
kaza olasılığını sıfıra indirmeyi 
planlıyor.

Akıllı Ayakkabılar
Dominic Wilcox tarafından yakın dönemde tanıtılan ayakkabılar içinde 
bulundurduğu GPS sayesinde artık sizi istediğiniz yere götürecek. Dön-
meniz gereken bir noktaya geldiğinizde titreşim ile sizi uyaran ayakkabılar 
ile artık kaybolmaya son
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İZMİR
G Ü Z E L

MELIH USLU
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Beyaz bir karanfil gibi zamanın yakasına iliştirilmiş 
cumbalı evleri, yaz gecelerinde imbat tadındaki 

Kordon sohbetleri, tarihî mekânları, şık restoranları, 
pastaneleri ve vitrinleriyle Ege’nin kalbi gibi…

ROTA
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Akdeniz fokları, 
siren kayalıkları, 
kuytu plajları 
ve nezih balık 
restoranlarıyla 
Foça ise İzmir’in 
sayfiyesi.

B
eş bin yıllık tarihini çağdaş 
şehircilik anlayışıyla harman-
layan İzmir, Çeşme, Foça, Sel-
çuk, Efes ve Urla’yı içine alan 

dev hinterlandıyla Türkiye’nin en gözde 
turizm kentlerinden biri. Ege’ye özgü sı-
caklığa sahip insanlarıyla tanınan İzmir’e 
geldiğinizde size de kendinizi ferahlamış 
ve rahatlamış hissedeceksiniz. Çünkü yaz 
aylarını açık havada, ılık bir imbat ta-
dında yaşayan İzmir, renkli kent hayatı, 
tertemiz denizi, üniversiteleri ve tatil mer-
kezleriyle her zaman canlı ve dinamik bir 
atmosfere sahip.

Nostaljik Liman
İzmir’in finans ve ticaret merkezi Çan-
kaya semtindeki Anafartalar Caddesi, 
kentin incilerinden sadece biri. Şehrin 
tam kalbinde yer alan caddede sanki za-
man 50 yıl öncesinde kalmış gibi... Eski 
zaman otelleri, manavlar, manifaturacı-
lar, kahvehaneler, sarmaşıklı çardaklar ve 
kapı önlerine atılmış tabureler… Burası 
nostaljik Ege tadı yaşamak isteyenler için 
tam bir hazine. Sürprizli sokaklarıyla ünlü 
kentte, son 10 yılda çok şey değişmiş. Bir 
zamanlar yolu İzmir’den geçenler, körfez-

den yükselen bataklık kokusuna dayana-
maz, “Aman güzel İzmir yerinde kalsın.” 
deyip sırra kadem basarlardı. O günler 
çoktan mazide kaldı ve İzmir’in şarkılara, 
şiirlere konu olan kendine özgü kokusu 
yeniden ortaya çıktı. Ama çok kültürlü 
ve hoşgörülü insanları hiç değişmedi İz-
mir’in. Şehir, beş bin yıllık tarihi boyunca 
göç dalgalarının gelgitinde yaşamış. Le-
vantenlerin yaşadığı sahil şeridi modern 
bir şehir görünümü alırken, iç kesimler, 
tipik Anadolu görünümünü korumuş 
uzunca bir süre. 1980 sonrası ise Ana-
dolu’nun kırsal kesimlerinden gelenlerin 
oluşturduğu kondu kentler çıkmış ortaya. 
İzmir, günümüzde Türkiye’nin üç büyük 
kentinden biri. Ama burada yaşamak hep 
farklı olmak anlamına geliyor. Çünkü bu-
ralı olmak hep biraz daha telaşsız ve ehli-
keyif yaşamakla koşut olmuş. Özellikle de 
İstanbul ve Ankaralılara kıyasla… 

İzmir’de günlük hayatın koşuşturmaca-
sı içinde keyifli aktiviteler yapmaya hep 
vakit bulunmuş. Mesela, gün batımında 
Kordon’da demli bir çay içip kentin alış-
veriş ve eğlence vitrini Alsancak ve Karşı-
yaka’da yürüyüşe çıkmak gibi...      

ROTA
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Şehrin tam kalbinde yer alan Anafartalar 
Caddesi, sanki zaman 50 yıl öncesinde 
kalmış gibi.

Şehrin Orta Yeri...
İzmir, öyle güzelliklerini uluorta sunan 
yerlerden değildir. Onu keşfetmek ve ta-
dına varmak için zaman ayırıp bolca gez-
mek gerekir. Çünkü İzmir hem sokakları 
hem mekânları hem de hinterlandıyla var 
olan bir kenttir. Eski bir deyişle İstan-
bul’un orta yeri sinemaysa, İzmir’inki de 
Konak’tır. Güvercinleriyle Eminönü çağ-
rışımı yapan Konak Meydanı’nda alımlı 
mimarisiyle yükselen tarihî Saat Kulesi, 
şehir içi gezisi için iyi bir başlangıç nok-
tası. 1901 tarihli kulenin hemen arkasın-
daki 300 küsur yıllık Yalı Camii, Kütahya 
çinileriyle dikkat çekiyor. Kentin en eski 
yerleşimlerinden Kemeraltı’nın labiren-
ti andıran sokaklarında hemen her türlü 
ürünün bulunabileceği dev bir açık hava 
pazarı bulunuyor. İzmir’in en eski otelleri 
ile en iddialı esnaf lokantalarına ev sahip-
liği yapan Kemeraltı’nın en güzel sürp-
rizi Kızlarağası, otantik bir kahvehane 
ve çarşı olarak hizmet veren 1745 tarihli 
bir Osmanlı hanı. Sahil boyu uzun bir 
yürüyüşe çıkmadan önce eski bir Yahudi 
yerleşimi olan Karataş semtinde, Mit-
hatpaşa Caddesi ile tepedeki Halil Rıfat 
Paşa semtlerini bağlayan dik merdivenle-
rin yerine 1907’de yaptırılan ve tuğlaları 
Marsilya’dan getirilen Asansör’ün en üst 
katından İzmir Körfezi’ni izlememek ol-
maz! Kentin termal merkezi Balçova’nın 
iskelesi İnciraltı deniz, korusu Teleferik 
ise dağ havası almak isteyenlerin tercihi. 
Birbirinden zarif Osmanlı köşklerinin 
görülebileceği kentin eski sayfiyeleri Buca 
ve Bornova ise artık dev bir üniversite 
kampüsü. Her iki yanında palmiyelerin 
sıralandığı Sevgi Yolu daha çok öğrencile-
rin ve gençlerin favorisi. Kentin ortasında 
yemyeşil bir adayı andıran Kültür Park 
ise fuar, sergi ve konser gibi etkinliklerle 
yıl boyu hareketli bir gezi alanı işlevine 
sahip. Anadolu’daki en eski Athena tapı-
naklarından birine ev sahipliği yapan Bas-
mane yakınlarındaki Eski Agora’yı görüp 
Pasaport İskelesi’nde kahve molası ver-
mişseniz, kentin en mutena bölgesine git-
me vakti gelmiş demektir. Kentin simgesi 
Kordon’da fayton turu yaptıktan sonra, 
İzmir’in en gözde caddesi Kıbrıs Şehitleri 
sizi bekliyor olacak.   

Buzlu Badem ve Kumru
Bizlere bir yeri sevdiren lezzetleri değil 
midir biraz da? Pek çok yerde benzerle-
ri yapılıyor olsa da, adı İzmir’le özdeşle-
şen kumruyu (nohut unundan yapılan 
bir tür sandviç), çuprayı, rokayı, sakızlı 
muhallebiyi, lokma tatlısını bir de bura-

da denemelisiniz! Kordon’da tepsi içinde 
dolaştırılan buzlu bademler, Alsancak ve 
Karşıyaka gibi sahil semtlerinde küçük 
seyyar arabaların içinde İzmirlilerin atış-
tırma zevkini doyuruyor. Eğer şehir hava-

sı sizi sıktıysa birkaç saat içinde kendinizi 
bambaşka dünyalara atabilmeniz için al-
ternatif çok İzmir’de. Çeşme, Alaçatı, Ku-
şadası, Efes, Şirince, Foça, Urla, Sığacık, 
Karaburun, Birgi ve Tire. Seçim sizin… 

ROTA
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İzmir’e gitmenin en pratik yöntemi, hava yolu 
seyahatini tercih etmekten geçiyor. İzmir ile 

Ankara ve İstanbul arasında düzenli uçak seferleri 
yapılıyor. Ayrıca İstanbul’dan yapılacak kara yolu 

yolculukları yeni hizmete giren Osman Gazi 
Köprüsü sayesinde kısalıp cazip hâle gelmiş du-
rumda. Ayrıca İzmir ile Ankara arasında yapılan 
tren seferleri de bir diğer ulaşım olanağı olarak 

önümüzde duruyor. 

NASIL
GİDİLİR?

Tarihî kent merkezi, kalesi, plajları ve 
gece hayatıyla yaşamın turizme göre şekil-
lendiği Çeşme, Bodrum’un en yakın raki-
bi nicedir. Rum mimarisi ve rüzgâr sörfü 
olanaklarıyla Alaçatı, pırıl pırıl denizi ve 
eşsiz plajıyla Ilıca, balık lokantalarıyla 
Dalyanköy, karavan ve çadır kamplarıyla 
Paşalimanı Çeşme’nin güzelliklerinden 
bazıları. Dev bir limana dönüşen Kuşada-
sı’nın mücevher, deri ve kilim mağazaları 
gözden kaçırılmamalı. Efes - Selçuk - Şi-

Her iki yanında palmiyelerin sıralandığı Sevgi Yolu daha çok 
öğrencilerin ve gençlerin favorisi.

rince rotası, tarihin izini sürmek için ideal 
bir güzergâh. Anadolu’nun en eski millî 
parklarından Dilek Yarımadası, onlarca 
endemik bitki türü, nadir bulunan kuş 
türleri ve el değmemiş plajlarıyla başlı ba-
şına bir gezi alanı. Akdeniz fokları, siren 
kayalıkları, kuytu plajları ve nezih balık 
restoranlarıyla Foça ise İzmir’in sayfiye-
si. Tarihin ilk zeytinyağı üretim merkezi 
Urla, Karantina Adası ve sahil kahveleriy-
le Ege’nin yaşlı balıkçısı gibi... Limon ve 

mandalina bahçelerinin arasına sığınmış 
Sığacık, münzevi ruhlu bir Ege köyü. Şif-
ne, Ildırı ve Karaburun ise yazlıkçıların 
gözdesi. Geleneksel Osmanlı peyzajının 
zarif çizgilerini yaşatan Tire ve Birgi, hâlâ 
birer anılar kasabası. Dedik ya İzmir’de 
gezilecek yer çok, seçim sizin. Yeter ki ona 
zaman ayırın ve sokaklarını arşınlayın. Şa-
ire hak vereceksiniz: “İzmir’in denizi kız, 
kızı deniz...”

ROTA
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İZMİR ŞUBE

EV SAHİBİ OLUYOR

F
uzul Grubun bünyesinde kuru-
lan FuzulEv 1992 yılından bu 
yana vizyonu ve misyonu insan-
ları faiz yükünden kurtararak ev 

sahibi yapmaktır. Bu düsturda birçok il ve 
ilçede açtığı şubeleriyle her ailenin ev ha-
yali gerçekleştirmeye devam etmektedir. 
Ege Bölge Müdürü Süleyman Sezer, sekiz 
ay önce açılan İzmir Şubesinin gerçekleş-
tirdiği çalışmaları,“ İzmir Şubesi olarak 
Muğla, Manisa, Denizli, Uşak ve Aydın 
da çalışmalarımızı devam ettirdik. Bu sü-
reçte toplam 23 tane kahvaltı programı 
yapıldı. Kahve günleri düzenlendi. Panel, 
söyleşi ve bilgilendirmeler zaten devamlı 
yapılıyordu. Şubemiz olmayan illerde 17 
tane bilgilendirme toplantısı yapıldı. 5 
binin üzerinde esnafı ziyaret ettik. 50’yi 
aşkın STK, vakıf ve dernek ziyaretlerimiz 
oldu. Basın yoluyla birçok kez kendimizi 
anlatmaya çalıştık. Her ay çeşitli meslek 

kuruluşlarına özel kampanyalarımız olu-
yor. Bu süre zarfında pek çok kampanya 
yaptık.  Zabıtalar haftası hasebiyle ağus-
tos ayı içerisinde İzmir’de zabıtalara özel 
kampanyalarımız oldu.
Ramazan ayı içerisinde evlerde 27 tane 
iftar programı yaptık. Birçok genel iftar 
düzenledik. 16 sahur programı yaptık. 
Ramazan ayında toplam 2 bin 500 kişiye 
ulaştık. Bunun dışında ev ziyaretlerimiz 
devam ediyor.” dile getirdi. 

Türkiye genelinde devam eden “Türkiye 
ev sahibi oluyor” kampanyasını “İzmir ev 
sahibi oluyor” olarak bölgeye taşıyan Fu-
zulEv, İzmir halkının gün mantığı ile fai-
ze bulaşmadan ev sahibi olmasını sağlıyor. 
Süleyman Sezer, “Kampanyayı bölgedeki 
diğer illerde de devam ettiriyoruz. İzmir 
ev sahibi oluyor kampanyamızla birlikte 
yaklaşık 100 evi ziyaret ettik. Müşterileri-

mize çeşitli hediyeler takdim ettik. Kayıtlı 
müşteri sayımız her geçen gün artıyor.” 
dedi.

Hedef 10 bin kişiye ulaşmak
Sekiz aydır sürdürdüğümüz çalışmaları 
ağustos ayında hızlandırdıklarını söyle-
yen Süleyman Sezer, “Farklı etkinliklere 
imza atmaya hazırlanıyoruz. Esnafımıza 
ve sanayi kuruluşlarımıza ziyaretlerimizi 
gerçekleştireceğiz. Ağustos ayı içerisinde 
10 bin aileye ulaşmayı hedefliyoruz. Ama-
cımız onlara faizsiz sistemi anlatmak. Şu-
belerimiz hafta sonları dâhil olmak üze-
re gün boyu açık. Hafta sonları kahvaltı 
etkinliklerimiz ile sistemimizi vatandaş-
lara anlatıyoruz. Her geçen şubelerimiz, 
personelimiz ve müşteri sayımız artıyor. 
Talep var. Talep oldukça etkinliklerimizi 
artırıyoruz. İlçelerimizi ziyaret edeceğiz.” 
şeklinde konuştu.

FuzulEv, İzmir halkının faizsiz ve vade farksız
ev sahibi olmalarını sağlıyor.

İzmir
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G
ezi Yazarı Melih Uslu, arala-
rında Selim İleri, Alev Alatlı, 
Mercan Dede ve Yüksel Ak-
su’nun da bulunduğu alanla-

rında başarılı 50 isme ilham veren rotaları 
50 Ünlüyle 50 Rota adlı kitabında top-
ladı.
Kitapta yer alan isimler gönülden bağlan-
dıkları, vazgeçemedikleri rotaların ken-
dileri için ne ifade ettiğini özetliyor, gez-
ginlere tavsiyeler veriyor ve fotoğraflarını 
paylaşıyor.

Yazar, 50 Ünlüyle 50 Rota kitabının ya-
zılış serüvenini şöyle özetliyor: Mutlu bir 
seyahat deneyimi yaşamanın ilk koşu-
lunun doğru seçim yapmakla başladığı 
fikrinden hareketle ünlü isimlerden, yazı, 
fotoğraf ya da sinemanın ustalarından 
görüş alalım istedim. Bir kısmı bazı ya-
yın organlarında yayımlanmış söyleşileri 
güncelleyip zenginleştirdim. Çoğunluğu 
Bir Şehir Bir Ünlü başlığı altında yayım-

M E L I H  U S L U

ÜNLÜYLE5OROTA
lanmış söyleşilerin tamamına yakınını 
geliştirdim. Söyleşileri gerek söyleşi sa-
hiplerinin en özel fotoğraflarıyla, gerekse 
bahsettikleri şehirlere ait en güzel fotoğ-
raflarla canlandırdım. Nihayetinde ortaya 
bu kitap çıktı. Özetle, okumak ve evet 
gezmek gerek!

Gezmek mutlu eder
Kitapta Ahmet Ümit, Orhan Pamuk, 
Mario Levi, Selim İleri, İlber Oltaylı, Su 
Yücel, Mercan Dede, Solmaz Kamuran 
gibi isimler, yaşamlarında hep ilk sıra-
da olan yerleri anlatıyor. Kapadokya’dan 
Üsküp’e, New York’tan Jaipur’a 50 farklı 
rota bu kitapta. Melih Uslu’nun deyişiyle; 
“Gezmek mutlu eder…”

Mercan Dede
Kapadokya
Ihlara Vadisi, kendine özgü renkleri, 
sesleri, dokusu ve kalp atışları olan ve 
bu dünyanın başka hiçbir coğrafyasında 

bulunmayan bir zaman dilimini kendine 
özgü ritmiyle yaşayan büyülü bir coğraf-
ya…

Derviş Zaim
Prag
Ulusal Tiyatro’nun karşısındaki Cafe Sla-
via’nın bir zamanlar Prag entelektüelleri-
nin buluşma mekânı olduğunu keşfettim. 
Nazım Hikmet de oranın müdavimiymiş. 
Kafka’nın yaşadığı düşünülen evin etra-
fına veya kaleye yakın Novy Svet Sokağı 
civarına, yazarın yaşadığı atmosferi kokla-
mak için gidilebilir.

Alev Alatlı
İstanbul
Dar, dolambaçlı, hatta eğri büğrü sokak-
lar, kâh birbirlerine abanan kâh uzaklaşan 
ahşap yapılar, küçük meydanların orta-
sında küçük camiler, mescitler, sebiller, 
çitlembikler, fıstık çamları, ıhlamurlar ve 
erguvanlar… İstanbul buydu…

KİTAP
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????
FUZULEV ERIŞIM NOKTALARI

ANKARA ŞUBE
Korkut Reis Mah.Strazburg Caddesi 
No:12/A Sıhhiye/Ankara 
0312 231 63 13

ANTALYA ŞUBE
Tahılpazarı Mahallesi İsmetpaşa Caddesi 
No:41 Muratpaşa/Antalya
0242 243 57 01

AVCILAR ŞUBE
Gümüşpala Mahallesi Galip Sokak No:8 
Avcılar 
0212 591 68 28

BAĞCILAR ŞUBE 
Yıldıztepe Mah. Bağcılar Cad. No:38/A 
Bağcılar  
0212 436 00 90

BAŞAKŞEHİR OLIMPA ŞUBE
Başakşehir Mah. Erdem Beyazıt Cad. No:5 
Kat:2 Dükkân No:96 Başakşehir
0212 487 45 12

BURSA ŞUBE
İnönü Caddesi Alacamescit Mahallesi 
Erbak Apartmanı Giriş No:13 Osmangazi/ 
Bursa 
0224 225 05 11

DENİZLİ  ŞUBE :
Saraylar Mah. 2. Ticari yol no:39 
merkezefendi/denizli 
0258 265 15 65

ESENLER ŞUBE:
Nenehatun Mah. İnönü Caddesi No:17 
Dükkan:1 İsmek Binası Altı Esenler/İstanbul
0212 562 04 96

FUZULEV MERKEZ 
Akşemseddin Mahallesi Adnan Menderes Bulvarı Vatan Caddesi Öksüzce Hatip Sokak No:25 Fatih/İstanbul
444 63 13

ADANA BAYI
Reşatbey Mahallesi 62005 Sokak 
Bozdoğan Apartmanı B Blok Kat:3 
Daire:15 Seyhan/Adana 
0322 456 24 03

ADANA YÜREĞIR BAYI
Sarıçam Mah. Kozan Cad. No:266/B 
Yüreğir/Adana 
0322 321 68 68

ADIYAMAN BAYI
Hocaömer Mahallesi 206 Sokak No:1 
Kat:2 Merkez/ Adıyaman 
0416 216 52 18 

AFYONKARAHISAR BAYI
Yunus Emre Mahallesi Milli Birlik Caddesi 
Alimoğlu Pasajı Kat:1 Daire:1 Merkez/
Afyonkarahisar 
0272 212 37 87

ERZURUM BAYI
Lalapaşa Mahallesi Orhan Şerifsoy 
Caddesi No:25 
Yakutiye/ Erzurum 
0442 238 31 25

KAHRAMANMARAŞ BAYI
Güneşli Mahallesi Malatya Caddesi 
Petrol Sokak Ketmenoğlu İş Merkezi 
No:2 Kat:1 Elbistan / Kahramanmaraş 
0542 620 00 20

SIVAS BAYI
Çarşıbaşı Mah. Nalbantlarbaşı Cad.
no:4 Merkez-Sivas 
0362 647 12 12

TOKAT BAYI
Hızarhane Caddesi No:5 
Merkez / Tokat 
0356 214 15 23

ESENYURT ŞUBE
İnönü Mah. Doğan Araslı Bulv.Business 
Center No:88-50 Esenyurt-İstanbul    
0212 450 31 20 

GAZIANTEP ŞUBE
Çukur Mah. Hürriyet Bulvarı No: 1 C 
Şahinbey – Gaziantep    
0342 220 79 79 

GAZIOSMANPAŞA ŞUBE
Adres: Sarıgöl Mah. Ordu Cad. No:9/1 
Gaziosmanpaşa/İstanbul   
0212 564 27 92

İZMIR ŞUBE
Yenigün Mah. Gazi Osman Paşa Bulvarı 
No:61 Konak Çankaya / İzmir   
0232 484 52 84

KAYSERİ ŞUBE	
Gevher Nesibe Mah.İstasyon Cad. Soylu  
İş Merkezi No:41/C Kocasinan/ KAYSERİ 
0352 220 02 38

KOCAELİ (İZMİT)  ŞUBE 
Kemalpaşa Mah. Hürriyet  Cad. Kaya 
İşhanı No:39/1-2 İzmit Kocaeli 
0262 325 45 22

KONYA MERAM ŞUBE
Abdülaziz Mah. Atatürk Cad. NO:25 
Meram/Konya
0332 350 00 07

KONYA  SELÇUKLU  ŞUBE:
Musalla Bağları Mahallesi Telgrafçı 
Hamdibey Caddesi No: 14 / A Selçuklu / Konya 
0332 235 01 31-32

SAKARYA ŞUBE
Tığcılar Mah. Atatürk Bulvarı Kara Osman 
Sok. No:1 Dilmen İş Merkezi Adapazarı/
Sakarya
0264 279 97 34

ŞİRİNEVLER   ŞUBE
Şirinevler mah.Fetih Cad.No:13-A 
Bahçelievler-İstanbul 
0212 451 09 22 

MALATYA   ŞUBE
İstiklal Mahallesi Fuzuli Caddesi 
No:12/B-1 Battalgazi/ MALATYA  
0422 324 00 91

MERSİN ŞUBE
İhsaniye Mahallesi Bahçeler Caddesi 
Akarsu Plaza No:2/C Akdeniz/Mersin 
0324 336 95 69

SAMSUN ŞUBE
Necip Bey Cad. Hastane Sok. No:2 
Gaziler-İlkadım-Samsun  
0362 431 74 70 

ÜMRANIYE ŞUBE
Namık Kemal Mahallesi Sütçü İmam 
Caddesi No:18B Ümraniye 
0216 328 48 01

ÜSKÜDAR ŞUBE
Aziz Mahmut Hüdayi Mahallesi Halk 
Caddesi No:30 Üsküdar/İstanbul 
0216 201 25 03 




